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Editor’s Note

โลกกำ�ลังเผชิญหน้ากับความท้าทาย ปี 2020 คงจะไม่ใช่ปีที่เราทุกคนจะทำ�
อะไรได้เหมือนเดิมอีกต่อไป มีการคาดการณ์กันว่าเศรษฐกิจโลกจะประสบ
กับภาวะชลอตัวอย่างยากจะหลีกเลี่ยง และจะลากยาวไปจนข้ามปี 2021 
อย่างแน่นอน

ไม่ว่าอะไรจะเกิดขึ้นเราก็ต้องตั้งรับอย่างมีสติ สำ�หรับภาคธุรกิจขนส่ง
คงเช่นเดียวกันกับธุรกิจอื่นๆ ที่จะต้องได้รับผลกระทบอย่างแน่นอน แต่
สำ�หรับภาคขนส่งในท่ามกลางภาวะเช่นนี้ การขนส่งยังคงเป็นส่วนสำ�คัญ 
ในการขับเคลื่อนเศรษฐกิจ

ขณะที่โลกกำ�ลังต้องรับมือกับวิฤกตไวรัส มีปัจจัยหลายอย่างที่ทำ�ให้
ภาคการผลิตในระบบอุตสาหกรรมหลายส่วนต้องหยุดชะงักจากการปิดพื้นที่
ของบางประเทศ ด้วยเหตุนี้การเตรียมการเพื่อรับมือกับความไม่แน่นอนต่างๆ 
ที่จะทยอยเกิดขึ้นไปตลอดปี 2020 อย่างยากจะหลีกเลี่ยงจึงเป็นสิ่งที่สำ�คัญ
มาก

วิฤกตที่เกิดขึ้นนี้ต้องอาศัยความสามัคคี วินัย และความรับผิดชอบ ของทุก
ภาคส่วนเป็นเครื่องมือสำ�คัญในการแก้ปัญหา เอเซี่ยน ทรัคเกอร์ ในฐานะที่
เป็นส่วนหนึ่งของภาคธุรกิจขนส่ง ขอเป็นกำ�ลังใจให้ทุกท่านตั้งรับ และก้าว
ข้ามฝ่าอุปสรรคต่างๆ ไปไดด้วยดี

ฉบับนี้คุณสตีน่า ผู้บริหารคนใหม่ของสแกนเนีย สยาม เปิดโอกาสให้เราได้
พูดคุยด้วย แวะไปแม่สอดคุยกับ เสรี ครรชิตศิริกุล ประธานกรรมการบริหาร 
ของ High Way Group ในท่ามกลางสถานการณ์โลกที่ไม่ธรรมดา พร้อม
ด้วยเรื่องราวการขนส่งมันสัมปะหลังข้ามแดน และอืกหลายเรื่องที่น่าสนใจ
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บทบาทใหม่
กับช่วงเวลา
แห่งความท้าทาย

นายหญิงคนใหม่
ของ
SCANIA ประเทศไทย



 สถานการณ์ต่างๆ สามารถรับมือได้ด้วยการ
ทำ�งานที่มีทิศทาง เมื่อสถานการณ์เป็นเช่นนี้

การทำ�งานเคียงข้างลูกค้าอย่างใกล้ชิด
เป็นสิ่งสำ�คัญ 

สแกนเนียให้ความสำ�คัญในการเข้าถึงลูกค้า
เพื่อดูความต้องการที่แท้จริงของลูกค้า และ

ดำ�เนินกิจกรรมต่างๆ ให้สอดคล้อง
กับสถานการณ์ที่เกิดขึ้น

สตีน่า เฟเกอร์แมน
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2020 ปีแห่งความท้าทาย 
sian Trucker ได้รับโอกาสจากคุณสตีน่า (กรรมการ
ผู้จัดการใหญ่) นายหญิงคนใหม่ของสแกนเนีย สยาม ให้
ได้พบปะสนทนา หลังจากที่ผ่านพ้นปีใหม่มาได้ไม่นาน 
เมื่อประมาณควอเตอร์ที่สามของปี 2019 คือช่วงเวลาที่
คุณสตีน่าเข้ามารับตำ�แหน่งแทนคุณสเตฟานซึ่งเดินทางกลับ
ไปรับงานใหม่ที่สวีเดน 
	 การหมุนเวียนทรัพยากรบุคคลของสแกนเนียเป็น
เรื่องปกติ เมื่อเกิดการเคล่ือนย้าย ทำ�ให้บุคลากรได้เรียนรู้ 
ท้าทาย ได้สัมผัสกับประสบการณ์ใหม่ๆ ทั้งผู้คน วัฒนธรรม 
เราคิดว่านี่น่าจะเป็นการกระตุ้น ให้เกิดความกระตือลือล้น
ในการพัฒนาทั้งตนเองและองค์กรของสแกนเนีย 
	 คุณสเตฟานสร้างผลงานที่ น่า ต่ืนเต้นให้กับ
สแกนเนียในประเทศไทย เช่นเดียวกันกับคุณสตีน่า 
ผลงานท่ีสวิสต์เซอร์แลนด์นั้นไม่ธรรมดาเลยทีเดียว ในความ
เปน็จรงิแลว้สำ�หรบัภมูภิาคเอเซยีตะวนัออกเฉยีงใต ้ดเูหมอืน
ว่าคุณสตีน่าจะไมใช่คนแปลกหน้า เพราะเคยมีประสบการณ์
ทำ�งานอยู่ที่สิงคโปร์อยู่ช่วงเวลาหนึ่ง
	 เราเอ่ยถามคุณสตีน่าว่าการเข้ามารับงานที่
ประเทศไทย ในท่ามกลางสถานการณ์ที่ไม่ธรรมดา ทั้งปัจจัย
ภายในและปัจจัยภายนอกที่ยากต่อการควบคุม ไม่ว่าจะเป็น
เรื่องภัยแล้ง ค่าเงินบาทแข็งตัว ปัญหาการส่งออก (หลังจาก
พูดคุยกันได้ไม่นาน โลกก็เผชิญหน้ากับไวรัสโคโรน่า ซ่ึงก่อ
ให้เกิดผลกระทบกับเศรษฐกิจทั้งโลก) ดูเหมือนเป็นเร่ืองที่

A

ไม่ว่าอะไรจะเกิดขึ้น
เราก็ยังคง

ต้องก้าวไปข้างหน้า 
และในวิฤกติ

ย่อมมีโอกาสเสมอ
สตีน่า เฟเกอร์แมน

“
“
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ทา้ทายอยา่งยิง่ เธอไมป่ฎเิสธ แตก่ลา่ววา่ สถานการณต์า่งๆ สามารถ
รับมือได้ด้วยการทำ�งานที่มีทิศทาง เมื่อสถานการณ์เป็นเช่นนี้การ
ทำ�งานเคียงข้างลูกค้าอย่างใกล้ชิดเป็นสิ่งสำ�คัญ สแกนเนียให้ความ
สำ�คัญในการเข้าถงึลกูคา้เพือ่ดคูวามตอ้งการทีแ่ทจ้รงิของลกูคา้ และ
ดำ�เนินกิจกรรมต่างๆ ให้สอดคล้องกับสถานการณ์ที่เกิดขึ้น
	 แวดวงขนส่งน้ันเป็นอุตสาหกรรมที่ใหญ่ สินค้าของ
สแกนเนียเป็นส่วนสำ�คัญที่ช่วยขับเคลื่อนธุรกิจของลูกค้า ซึ่ง
คุณสตีน่าเชื่อมั่นว่าด้วยรถบรรทุกรุ่นใหม่ที่มีประสิทธิภาพสูงของ
สแกนเนยี โดยเฉพาะอตัราการประหยดัเชือ้เพลงิทีเ่ปน็ความโดดเดน่ 
จะชว่ยใหล้กูคา้สามารถลดตน้ทนุลงได ้ในทา่มกลางการชลอตวัของ
เศรษฐกิจ ต้นทุนในการดำ�เนินการเป็นสิ่งที่สำ�คัญมาก
	 ไม่นานนักหลังจากที่ ได้พบปะพูดคุยกับคุณสตีน่า 
สแกนเนีย ประเทศไทยได้ประกาศอย่างเป็นทางการถึงความสำ�เร็จ
ในป ี2019 กบัตำ�แหนง่ผูน้ำ�อนัดบัหนึง่ยอดขายรถบรรทกุจากยโุรป
ในประเทศไทย ต่อเนื่องเป็นปีที่สาม 

เข้าหาลูกค้า ทำ�งานร่วมกันอย่างใกล้ชิด
	 วกิฤตตา่งๆ ทีเ่กดิขึน้ เปน็ปญัหาทีท่ัว่โลกไดร้บัผลกระทบ 
มิใช่เพียงแต่เฉพาะประเทศไทย บางธุรกิจอาจจะสะดุด แต่ยังมีอีก
หลายธรุกจิทีย่งัพอทีจ่ะเดนิหน้าได ้ภาคขนสง่เปน็กจิกรรมทีป่รากฏ
อยูใ่นทกุภาคธุรกจิ Asian Trucker เชือ่วา่สแกนเนยีจะยงัคงสามารถ
ก้าวไปข้างหน้าได้อย่างมั่นคง ด้วยรูปแบบการทำ�งานที่รอบคอบ
และใส่ใจลูกค้า ในปี 2020 คุณสตีน่าบอกว่า สแกนเนียมีกิจกรรม

ทางการตลาดมากมาย การนำ�สินค้าไปพบกับลูกค้าให้ได้สัมผัส 
ทดสอบประสทิธภิาพของรถ เพือ่ยนืยนัวา่สิง่ทีส่แกนเนยีบอกกลา่ว
นัน้มใิชเ่ปน็เพยีงแคค่ำ�โฆษณา แตเ่ปน็สิง่ทีร่ถสามารถทำ�ไดจ้รงิ การ
พบปะลูกค้ายังแสดงให้เห็นว่าสแกนเนียพร้อมจะเคียงข้างลูกค้าใน
ทุกสถานการณ์ 
	 “รถคันแรกนั้นขายได้โดยเซลล์ แต่รถคันต่อไปขาย
ได้ด้วยงานบริการ” คุณสตีน่ากล่าว ด้วยเหตุนี้กิจกรรมหลังการ
ขายจึงเป็นเรื่องที่สแกนเนียให้ความสำ�คัญสูงสุด ไม่ว่าจะเป็นการ
เข้าถึงลูกค้า การดูแลสินค้าของสแกนเนียที่ลูกค้าซื้อไป การช่วย
พัฒนาขีดความสามารถของลูกค้าให้ก้าวไปข้างหน้าในธุรกิจ ปีนี้
กจิกรรมการแขง่ขนัพฒันาขดีความสามารถคนขบัรถของลกูคา้อยา่ง 
Scania Drive Compitition ที่จัดขึ้นทุกสองปีจะจัดขึ้น เพราะ
สแกนเนยีมองเหน็วา่คนขบัเปน็ฟนัเฟอืงทีส่ำ�คญัยิง่สำ�หรบัธรุกจิของ
ลูกค้า ในปีนี้เป็นปีที่สแกนเนียประเทศไทยจะเดินหน้าในเรื่องการ
สนับสนุนลูกค้าอย่างเต็มที่ พร้อมๆ กับการพัฒนาขีดความสามารถ
ภายในองค์กรควบคู่ไปด้วย 
	 ทีมเซอร์วิส หรือทีมช่างของสแกนเนียเป็นหน่วยงาน
สำ�คญั กจิกรรม Top Team ซึง่เปน็กจิกรรมภายในองคก์ร จดัขึน้ทกุ
สำ�นักงานสแกนเนียทั่วโลก เพื่อเฟ้นหาทีมที่ดีที่สุดภายในประเทศ 
ส่งไปแข่งขันระดับภูมิภาค และก้าวไปสู่รอบสุดท้ายคือระดับโลก 
ทมีชา่งถอืเปน็หนว่ยงานสำ�คญัในการใหบ้รกิารลกูคา้ของสแกนเนยี 
ดูแลยานพาหนะของลูกค้าให้มีความพร้อมอยู่เสมอ สามารถ Up 
time ได้อย่างเต็มประสิทธิภาพ กิจกรรม Top Team เป็นกิจกรรม
สำ�คญัของสแกนเนยีทีจ่ะเพิม่ขดีความสามารถ ประสทิธภิาพในการ
ทำ�งานสนับสนุนลูกค้าของสแกนเนีย
	 ปีนี้สแกนเนียมีโครงการสำ�คัญโครงการหนึ่งที่ได้เริ่มต้น
ไปแล้วนั่นคือการเข้าไปสนับสนุนเรื่องการศึกษาโดยการมอบทุน
การศึกษาให้กับเยาวชนในสายเทคนิคช่างยนต์ เราถามถึงโปรเจค
ใหม่ที่สแกนเนียได้เริ่มขึ้นปีนี้เป็นปีแรก คุณสตีน่าตอบว่าโปรเจคนี้
เป็นความตั้งใจของสแกนเนียที่จะแสดงออกให้เห็นว่า สแกนเนีย
ใส่ใจที่จะพัฒนาสังคมที่สแกนเนียเข้าไปทำ�ธุรกิจด้วย มิได้ดำ�เนิน
เพียงแค่การค้าอย่างเดียว เป็นการแสดงออกว่าสำ�หรับตลาด
ประเทศไทยสแกนเนียให้ความสำ�คัญ
	 จากการตดิตามการสง่มอบรถของสแกนเนยีสูล่กูคา้ในปนีี ้
เราพบว่ามิเพียงแต่โมเดลยอดนิยมอย่าง P360 ที่ยังคงเป็นพระเอก
เทา่นัน้ (ดว้ยขดีความสามารถทีต่อบโจทยก์บัแทบจะทกุกจิการของ
ลกูคา้ ทีส่ำ�คญัดว้ยรปูแบบในการดำ�เนนิการของสแกนเนยีนัน้ รถถกู
ออกแบบให้มีความยืดหยุ่นสูง สามารถปรับเปลี่ยนให้เข้ากับความ
ต้องการในการขนส่งแต่ละประเภทได้เป็นอย่างดี) ในไตรมาสแรก
ของปีนี้เรายังเห็น Series อื่นๆ ด้วยเช่นกัน แม้จะเป็นสัดส่วนที่ไม่
มาก แต่ก็เป็นสิ่งที่สะท้อนให้เห็นถึงความเชื่อม่ันของลูกค้าที่มีกับ
สแกนเนีย รวมไปถึงความพร้อมในการส่งมอบผลิตภัณฑ์ที่หลาก
หลายของสแกนเนียให้กับกลุ่มลูกค้าที่แตกต่าง สามารถทำ�ได้อย่าง
มปีระสทิธภิาพ ขยายพืน้ทีท่างการตลาดของสแกนเนยีออกไป รวม
ไปถึงรถประเภทพิเศษต่างๆ ด้วย แสดงให้เห็นถึงลักษณะเด่นอย่าง
หนึ่งของสแกนเนียนั่นคือแชสซีย์ของรถบรรทุกสแกนเนียมีความ

“
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ยืดหยุ่นสูงในการปรับโมดูลาร์ให้เข้ากับการต่อตัวถังได้ทุกรูปแบบ
	 เมื่อถามถึงโรงงานของสแกนเนียในประเทศไทย ที่เริ่ม
ดำ�เนินการประกอบรถบรรทุกของสแกนเนียไปแล้ว ถึงขีดความ
สามารถในการประกอบรุ่นอื่นๆ นอกเหนือไปจากรุ่นหลักอย่าง 
P360 คุณสตีน่ากล่าวว่า กำ�ลังการผลิตในปัจจุบันยังไม่เต็มร้อย
เปอร์เซนต์ ตอนนี้สัดส่วนสินค้าของสแกนเนียยังเป็นการผสม
ผสานระหว่างการนำ�เข้ากับการประกอบภายในประเทศ เป้าหมาย
หลักของโรงงาน คือการผลิตสินค้าสำ�หรับตลาดในประเทศไทย
เป็นหลัก โรงงานจะเป็นส่วนสำ�คัญในการทำ�ให้สแกนเนียมีความ
เข้มแข็ง เพราะมีความพร้อมรอบด้าน แน่นอนว่าสิ่งที่สำ�คัญที่สุด
คือการแสดงออกที่ชัดเจนในกับลูกค้าของสแกนเนียรับรู้ว่าสแกน
เนียให้ความสำ�คัญกับตลาดประเทศไทย สินค้าของสแกนเนีย
ที่ลูกค้าใช้อยู่จะได้รับการดูแลให้พร้อมสำ�หรับการใช้งานได้เต็ม
ประสิทธิภาพตลอดอายุการใช้งาน คุณสตีน่าบอกว่าโรงงานของ
สแกนเนียที่ประเทศไทยมีขีดความสามารถที่ผลิตเพ่ือการส่งออก
ได้ ทั้งนี้ขึ้นอยู่กับสถานการณ์ในอนาคต

ทีม (Team) 
	 การทำ�งานเป็นทีมสำ�คัญ เป็น DNA ของชาวสแกนเนีย
เราเอ่ยถามคุณสตีน่าว่าดูเหมือนองค์กรอย่างสแกนเนียจะให้ความ
ส�ำคญักบัการท�ำงานเป็นทมีอย่างมาก คณุสตน่ีากล่าวว่าเป็นเรือ่งที่
ชัดเจนที่สุด สแกนเนียให้ความส�ำคัญกับทรัพยากรมนุษย์มากที่สุด 
มีการลงทุนในคนอยู่อย่างสม�่ำเสมอและต่อเน่ืองในการให้ความรู้
กับคน ส่งเสริมให้พัฒนาตนเอง ที่ส�ำคัญภายใต้ค�ำว่า “ทีม” ของ
สแกนเนยีนัน้มคีวามหลากหลายทัง้เพศ อาย ุ สแกนเนยีมสี�ำนกังาน
อยู่ในร้อยประเทศทั่วโลก มีพนักงานจ�ำนวนมาก ทั้งหมดอยู่ภายใต้
แบรนด์เดียวกัน ทุกคนในสแกนเนียจึงพร้อมที่จะรับมือกับความ
ท้าทายใหม่ๆ ด้วยการท�ำงานร่วมกัน คุณสตีน่ากล่าวว่าส�ำหรับทีม
งานสแกนเนียที่ประเทศไทยนั้นเป็นทีมที่ยอดเยี่ยม
	 การขนส่งอย่างยั่ งยืน เป็นสิ่ งที่สแกนเนียพูดต่อ
สาธารณะชนอยู่เสมอ ซึ่งถือเป็นเป้าหมายสำ�คัญของสแกนเนียใน
การที่จะพัฒนาสินค้าให้มีความเป็นมิตรต่อสิ่งแวดล้อม ส่งเสริมให้
ลูกค้าของสแกนเนียเห็นถึงความสำ�คัญของปัญหาสิ่งแวดล้อม
	 นโยบายของรัฐบาลในปีน้ีที่ส่งเสริมให้ใช้งานเช้ือเพลิง 
B10 คณุสตน่ีากล่าวว่า สแกนเนยีเป็นผูน้�ำในด้านเชือ้เพลงิทางเลอืก 
เครื่องยนต์ของสแกนเนียสามารถปรับให้เข้ากับเช้ือเพลิงท่ีหลาก
หลายได้อย่างสมบรูณ์แบบ สามารถรองรบัได้ตัง้แต่ B10 - B100 ได้
อย่างไม่มีปัญหา ในเรื่องน้ีลูกค้าของสแกนเนียสามารถสบายใจได้ 
คุณสตีน่าย�้ำว่า ในอนาคตไม่ว่าทิศทางของเชื้อเพลิงจะปรับเปลี่ยน
อย่างไรสแกนเนียก็เตรียมความพร้อมไว้รองรับแล้ว
	 โปรดักซ์ของสแกนเนียถูกออกแบบมาอย่างดี สิ่งที่
สำ�คญัทีส่ดุคอืความยดืหยุน่ของรถ สามารถจดัออปชัน่ไดต้ามความ
ตอ้งการของลูกค้า ทำ�ใหส้ามารถประหยดัและไมส่ิน้เปลอืง เพราะไม่
จำ�เป็นต้องมีสิ่งที่ไม่ได้ใช้งาน ทำ�ให้ต้นทุนไม่สูง การใช้งานในระยะ
ยาวมีความคุ้มค่า

ประสิทธิภาพ ความปลอดภัย
	 เราย้อนกลับไปพูดถึงเรื่องการสนับสนุนลูกค้า โปรแกรม
ทีเ่ราคดิวา่สแกนเนยีทำ�ไดด้ ีและชว่ยเหลอืลกูคา้ใหส้ามารถประหยดั
ต้นทุนเรื่องเชื้อเพลิงได้อย่างยอดเยี่ยม นั่นคือการเทรนคนขับรถ 
เพราะสแกนเนยีรูด้วีา่คนขบัรถเปน็ทรพัยกรทีม่คีวามสำ�คญั เมือ่รถ
มขีดีความสามารถสงู การทีจ่ะทำ�ใหร้ถไปถงึขดีความสามารถนัน้ได้
คือการใช้งานที่ถูกต้อง 
	 การให้ความรู้ของสแกนเนียกับคนขับรถมิได้ทำ�ให้พวก
เขาเปลี่ยนแปลงเพียงการขับรถที่ดีขึ้น ประหยัดเชื้อเพลิง คำ�นึงถึง
ความปลอดภยับนทอ้งถนนเท่านัน้ ทีส่ำ�คญัมนัยงัทำ�ใหค้นขบัหลาย
คนมีทัศนะคติต่ออาชีพของตนที่ปรับเปลี่ยนไป 
	 อาชพีขบัรถเพือ่การพาณชิยเ์ปน็อาชพีทีต่อ้งอาศยัทกัษะ
ความเชี่ยวชาญ และความรับผิดชอบสูง เพราะไม่เพียงแต่ต้อง
นำ�สินค้าที่มีมูลค่าสูงไปส่งยังปลายทาง ยังต้องใส่ใจกับผู้ร่วมทาง
บนท้องถนน ด้วยเหตุนี้สแกนเนียจึงให้ความสำ�คัญอย่างมากกับ
โปรแกรมการเทรนคนขับรถให้กับลูกค้าของสแกนเนีย คุณสตีน่า
กำ�ชับว่า ถึงแม้ว่ารถของสแกนเนียโดยเฉพาะรุ่นใหม่จะง่ายต่อการ
ใช้งาน แต่สำ�หรับคนขับที่ไม่เคยมีประสบการณ์กับรถสแกนเนีย
มาก่อนควรที่จะได้รับการอบรม เพื่อที่จะได้เข้าใจคุณสมบัติต่างๆ 
ของรถ เพื่อประสิทธิภาพสูงสุดในการใช้งานและความปลอดภัย 

เหมาะกับทุกเส้นทาง ทุกระยะทาง ทุกประเภทการใช้งาน
	 เราอาจจะคุ้นเคยกับคำ�พูดที่ว่า รถยุโรปเหมาะกับการ
ขนส่งทางไกล เราเอ่ยถามคุณสตีน่า สำ�หรับตลาดในประเทศไทย 
คนทั่วไปอาจจะรู้สึกว่า รถยุโรปเหมาะกับการขนส่งทางไกลเท่านั้น 
คุณสตีน่าอธิบายว่ารถของสแกนเนียเหมาะกับการขนส่งทุกระยะ 
เธอยกตัวอย่างในสวิสเซอร์แลนด์ซึ่งเป็นประเทศที่มีขนาดเล็ก 
รถบรรทุกไม่ได้ว่ิงระยะไกลเลย ในความเป็นจริงแล้วต้องพูดว่า 
รถสแกนเนียเหมาะสำ�หรับการขนส่งเดินทางทุกระยะ 
	 Asian Trucker จ�ำได้ว่าครั้งหนึ่งเคยพูดคุยกับผู้บริหาร
ของบริษัทวัชระทรัพย์ ซึ่งด�ำเนินกิจการขนส่งน�้ำมันให้กับบริษัท
ผู้ผลิตน�้ำมันชั้นน�ำของประเทศ ซึ่งใช้รถสแกนเนีย เราถามว่าบริษัท
ผู้ว่าจ้างก�ำหนดหรือไม่ว่าต้องเป็นรถยุโรป ค�ำตอบที่ได้รับคือ “ไม่ 
แต่ในเมือ่มนัดกีว่า ปลอดภยักว่า คณุภาพสงูกว่า แล้วท�ำไมเราถงึไม่
ใช้ละ อุบัติเหตุเกิดขึ้นได้ตลอดเวลา การควบคุมความเสี่ยงต้องท�ำ
ตั้งแต่คน ระบบ ไปจนถึงอุปกรณ์ หากเกิดเหตุไม่คาดฝันเกิดขึ้น
อุปกรณ์ที่ดีจะช่วยผ่อนหนักให้เป็นเบาได้”
	 แน่นอนว่าทัศนคติ ความเชื่อ การได้รับข้อมูลที่ไม่ครบ
ถ้วน ความไม่เชื่อม่ันเพราะไม่เคยมีประสบการณ์ และอีกสารพัด
เหตผุล ถา้เราจะกลา่ววา่ระยะทางทีส่ัน้ไมเ่หมาะกบัรถยโุรป คงเปน็
คำ�กลา่วทีไ่มถ่กูตอ้ง แตถ่า้จะบอกวา่ราคาทีแ่ตกตา่งระหวา่งแบรนด์
เอเซียและยุโรปต่างกันมากนั่นอาจเป็นสิ่งที่เข้าใจได้ 
	 คณุสตนีา่กลา่ววา่รถยโุรปมอีายกุารใชง้านทีย่าวนาน รอบ
ระยะเวลาการบำ�รงุรกัษายาวกวา่ และอกีหลายปจัจยั ทัง้หมดนีต้อ้ง
อาศยัการอธบิายดว้ยขอ้มลูเปรยีบเทยีบ การคำ�ณวนตวัเลขจากการ
ใช้งาน ในสิงคโปร์รถบรรทุกก็ไม่ได้วิ่งระยะทางไกล แบรนด์ยุโรป
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เป็นที่นิยม และได้พิสูจน์ให้เห็นถึงความคุ้มค่า แน่นอนการเปลี่ยน
ผ่านของผู้บริหารขนส่งหลายบริษัทที่ส่งต่อมาสู่มือคนรุ่นใหม่หลาย
บริษัทเริ่มที่จะหันมาใช้แบรนด์จากยุโรป เพราะเมื่อทำ�การเปรียบ
เทียบข้อมูลการใช้งานจะเห็นถึงความคุ้มค่าในการลงทุน 
	 มีอีกหลายเรื่องที่ Asian Trucker เอ่ยถามกับคุณสตีน่า
ทั้งในส่วนของตลาดที่อยู่ประชิดกับไทยอย่างลาว รวมทั้งความเป็น
ไปไดใ้นอนาคตทีก่ารเชือ่มโยงการขนสง่ทางถนนจากจนีลงมาสูไ่ทย 
มาเลเซยี สงิคโปร ์บรรดาโครงการกอ่สรา้งขนาดใหญใ่นประเทศไทย
หลายโครงการทีม่แีผนกำ�ลงัเดนิหนา้ สแกนเนยีมองเหน็โอกาสอะไร
บ้าง คุณสตีน่ากล่าวว่า สำ�หรับอนาคตนั้นสแกนเนีย เฝ้าติดตามสิ่ง
ต่างๆ มองถึงความเติบโต เชื่อมโยงความเป็นไปได้ถึงสิ่งที่จะเกิดขึ้น 
เพื่อเตรียมการวาง Solution ที่จะรับมือกับสิ่งต่างๆ เหล่านั้นหาก
เกดิขึน้จรงิ แนน่อนว่ายอ่มรวมไปถงึในเรือ่งของเทคโนโลยตี่างๆ ไม่
ว่าจะเป็นรูปแบบทางการตลาด รวมไปถึงพลังงานทางเลือกต่างๆ 
ความกา้วหนา้ของเทคโนโลยทีางดา้นการขนสง่ทีจ่ะพฒันากา้วไกล 
ซึ่งอาจจะมีบางอย่างที่ถูกนำ�เข้ามาใช้ในเมืองไทยก็เป็นไปได้
	 สำ�หรบั Asian Trucker เชือ่วา่ปนีีไ้มว่า่จะอยูใ่นภาคธรุกจิ
อะไร ก็คงจะต้องเผชิญหน้ากับความท้าทาย แต่ขึ้นอยู่กับว่าจะมอง
อุปสรรคต่างๆ เป็นปัญหา หรือเป็นส่วนหนึ่งของธุรกิจที่ต้องจัดการ 
เชน่ทีค่ณุสตนีา่บอกกบัเราวา่ ไมว่า่อะไรจะเกดิขึน้เรากย็งัคงตอ้งกา้ว
ไปข้างหน้า และในวิฤกติย่อมมีโอกาสเสมอ
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 Cross Border
Laos-Thailand

ขนส่งมันสัมปะหลัง
ข้ามแดน
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ปี  2562  ท่ีผ่ านมา มูล ค่ า
ส่งออกสินค้าจากประเทศไทย
ไปยังประเทศลาวที่ด่านช่อง
เม็ก จังหวัดอุบลราชธานีมี
มูลค่ารวม 9,033.47 ล้านบาท 
นำ�้มันเช้ือเพลิงเป็นสินค้าท่ีมี
การส่งออกมากที่สุดมูลค่า 
3,167.67 ล้านบาท ในฝั่งนำ�เข้า
มีมูลค่าไม่สูงนัก สินค้าที่ถูกนำ�
เข้าเป็นอันดับหน่ึงคือ มันเส้น
และมันหวั มีมูลค่าการนำ�เข้าอยู่
ที่ 1,856 ล้านบาท
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เราบินมายังอุบลราชธานี เดินทางข้ามแดนไปยังฝั่งลาว โดยใช้
เส้นทางถนนผ่านด่านชายแดนสากลไทย-ลาวที่ช่องเม็ก เพื่อไป
สนทนากับผู้ประกอบการขนส่งชาวไทย ที่ดำ�เนินการธุรกิจรับซื้อ
มันสัมปะหลัง โดยเป็นกิจการครบวงจร คือมีลานรับซื้อมัน และ
มีรถบรรทุกขนส่งของตนเอง โดยมันทั้งหมดที่รับซื้อในฝั่งลาว
ทางตอนใต้ในแขวงจำ�ปาศักดิ์ทั้งหมดถูกนำ�ไปส่งให้กับลูกค้า
ปลายทางที่ฝั่งไทย

คุณวิโรจน์ นวจองพันธ์คือหนึ่งในผู้ประกอบการขนส่งที่มี
ประสบการณ์ขนส่งข้ามแดนไปฝั่งลาวมานาน เป็นผู้ที่ชักชวนให้
เราแวะมา เราพบกับคุณวิโรจน์ที่งานประชุมสมาคมขนส่งสินค้า
และโลจิสติกส์ไทยท่ีหัวหิน หลังจากพยายามหาจังหวะเวลาว่าง
ให้ตรงกันอยู่นาน จนในที่สุดทุกอย่างก็ลงตัว

จากสนามบินนานาชาติจังหวัดอุบลราชธานี คุณวิโรจน์ขับรถ
พาออกเดินทางไปยังจุดหมายปลายทางในประเทศลาว แม้ว่า
จะนัดหมายกับคุณวิโรจน์แล้ว แต่เป้าหมายในการพูดคุยกลับ
ไม่ใช่คุณวิโรจน์ ซ่ึงบุคคลที่คุณวิโรจน์จะให้พูดคุยด้วยนั้นเป็น
เจ้าของบริษัทที่ทำ�ขนส่งมันสัมปะหลังมานาน เป็นเพื่อนที่สนิท
กันกับคุณวิโรจน์

ระหว่างเดนิทางมโีอกาสไดส้อบถามเรือ่งราวของคณุวโิรจน ์ซึง่พบ
ว่าคลกุคลอียูก่บักจิการขนสง่ในแถบอบุลฯ มานาน ทัง้วิง่ขนสง่ใน
อบุล ขนสง่สนิคา้จากอบุลไปกทม. จากกทม.กลบัมาอบุล รวมทัง้
ขนสินค้าจากไทยข้ามไปฝั่งลาว ต้ังแต่สมัยที่ด่านช่องเม็กยังไม่
ขยายเติบโตเท่าทุกวันนี้ ความที่ค้าขายขนส่งสินค้าไปฝั่งลาวมา
นาน ทำ�ใหม้มีติรสหายคนลาวอยูพ่อสมควร เพือ่นฝงูคนไทยทีจ่ะ
ข้ามไปทำ�ขนส่งในลาวจึงมักจะมาพึ่งพาคุณวิโรจน์

ข้ามแดนที่ด่านชายแดนช่องเม็ก
ทีห่นา้ดา่นฝัง่ไทยกอ่นขา้มแดน คณุวโิรจนจ์อดรถใหเ้ราลงไปเดนิ
ดบูรรยากาศบรเิวณลานจอดรถหนา้ดา่น ซึง่จอดไวด้ว้ยรถบรรทกุ
สิบล้อพ่วงนับสิบคัน ที่รอเอกสารผ่านแดนข้ามไปยังฝ่ังลาว รถ
บรรทุกส่วนใหญ่ที่เห็นกำ�ลังรอข้ามเพ่ือวิ่งไปรับมันที่ฝ่ังลาว ซึ่ง
สำ�หรับรถวิ่งมันที่รอออกนี้ทั้งหมดเป็นรถเปล่า

สำ�หรับเราที่ข้ามโดยใช้รถกระบะที่ไม่ได้บรรทุกส่ิงของอะไรมา 
โดยรถมีการทำ�พาสปอร์ตรถสำ�หรับข้ามแดนเรียบร้อย ผ่าน
กระบวนการศลุการกรทีฝ่ัง่ไทยโดยลงไปยืน่แสดงหนงัสอืเดนิทาง
ทั้งคนและรถที่ด่าน จากนั้นขับข้ามไปฝ่ังลาว และไปทำ�แจ้งเข้า
ประเทศทีส่ำ�นกังานตรวจคนเขา้เมอืงฝัง่ลาว เปน็อนัเสรจ็สิน้ จาก
ด่านช่องเม็กรถวิ่งไปบนถนนลาดยางอย่างดีราบเรียบไปตลอด
จนถึงเมืองปากเซ เมืองเอกของแขวงจำ�ปาศักดิ์ เขตลาวใต้

ตวัเมอืงปากเซตัง้อยูร่มิแม่น�ำ้โขง คณุวโิรจน์เล่าให้ฟังว่าสมยัก่อน
สะพานยังไม่ได้สร้างรถต้องข้ามแพขนานยนต์ ทุกวันนี้สบาย
สะพานเสร็จแล้ว ไม่ต้องเสียเวลาต่อคิวข้ามแพ

แขวงจ�ำปาศักดิ์มีพ้ืนที่ส่วนหนึ่งเป็นที่ราบสูงมีระดับความสูง
ประมาณพันกว่าเมตรต้นๆ เหนือระดับน�้ำทะเล มีอากาศเย็น
สบายตลอดปี เป็นพื้นที่ที่มีการปลูกกาแฟเป็นจ�ำนวนมาก โดย
เป็นทีต่ัง้โรงงานและแหล่งผลติกาแฟทีข่ึน้ชือ่ของประเทศลาวนัน่
คือกาแฟดาว

ตวัทีร่าบสงูทีป่ลกูกาแฟตอ้งเดนิทางออกจากตวัเมอืงสะหวนัเขต
ไปอกีราวๆ เกอืบหา้สบิกโิลเมตร มเีมอืงเลก็ๆ ชือ่ปากซองเปน็เมอืง
หลัก เรียกขานกันว่าที่ราบสูงโบลาเวน นอกจากปลูกกาแฟแล้ว



17 Asian Trucker

ทุกวันน้ีชาวลาวหันมาทำ�ไร่มันสัมปะหลังกันมาก เพราะมี
ความตอ้งการจากทัง้ตลาดไทยและเวยีดนาม มกีารเขา้มา
ตั้งลานรับซื้อมันอยู่หลายจุด

เราไม่ได้นัดหมายกับคุณสมชาย จิตรพิทักษ์เลิศ เจ้าของ
บริษัทบาเจียงส่งเสริมการเกษตร มาก่อนล่วงหน้า แต่คุณ
วิโรจน์รู้ว่าตอนนี้คุณสมชายอยู่ที่ลาว 

หลงัจากขา้มดา่นมา คณุวโิรจนก์เ็ลา่บรรยากาศเสน้ทางใน
ยคุทีย่งัไมป่รบัปรงุเชน่ในปจัจบุนัใหฟ้งั การขนสง่มาปากเซ
ทุกวันนี้สบายผิดกับในอดีตมาก ปัจจุบันรถบรรทุกที่วิ่งบน
เส้นทางสายนี้พอที่จะทำ�ความเร็วได้บ้าง แต่ดูเหมือนว่า 
ต้องใช้ความระมัดระวังอย่างสูง นอกจากการขับขี่ที่สลับ
ด้านกันกับฝั่งไทยแล้ว ยังมีบรรดาสัตว์เลี้ยงโดยเฉพาะฝูง
วัวที่มักจะปรากฏตัวอยู่บนถนน

เมื่อถึงปากเซเป็นเวลาของมื้อเที่ยงพอดี ทุกวันนี้เนื่องด้วย
เศรษฐกจิของโลกอยูใ่นภาวะทีไ่มค่อ่ยดนีกั บวกเขา้เรือ่งโรค
ระบาดเขา้ไปอกี คณุวโิรจนบ์อกวา่ปากเซทกุวนันีเ้งยีบเหงา
ลงมาก หลังมื้อเที่ยงคุณวิโรจน์พาตระเวณดูรอบๆ เมือง
ปากเซ ก่อนที่จะขับออกนอกเมืองไต่ความสูงขึ้นไปสู่เมือง
ปากซองบนที่ราบสูงโบลาเวน 

ธุรกิจของไทยที่ข้ามมาปากเซคงมีอยู่หลายรายการ ที่เด่น
ชัดที่สุดคือน�้ำมัน บริษัทปตท.เข้ามาตั้งสถานีบริการน�้ำมัน
หลายจุด ที่แถวตลาดดาวเรืองในเมืองปากเซ มี
ร้านกาแฟอเมซอนร้านใหญ่โดดเด่นเปิดให้บริการ

แขวงจำ�ปาศักดิ์ในเขตลาวใต้มีความโดดเด่นเรื่องแหล่ง
ทอ่งเทีย่วทางธรรมชาต ิบนทีร่าบสงูโบลาเวนอากาศดเีกอืบ
ตลอดทัง้ป ีนอกจากเมด็เงนิจากการทอ่งเทีย่วแลว้ ปจัจบุนั
รายได้จากการส่งออกมันเส้นก็เติบโตสูงขึ้นทุกปี

ในทีส่ดุเรากม็าถงึลานมนัแหง่หนึง่ของเครอืขา่ยธรุกจิรบัซือ้
มันของนักธุรกิจจากฝั่งไทย ในขณะที่นั่งรอการมาถึงของ
คณุสมชาย จติรพทิกัษเ์ลศิ ผูบ้รหิารบรษิทับางเจยีงสง่เสรมิ
การเกษตร แมจ้ะเริม่เยน็มากแลว้ แตก่ย็งัมชีาวบา้นทยอย
เอามันเส้นเข้ามาขายในลาน

เกษตรกรในลาวนิยมปลูกมันเพิ่มมากขึ้น บนพื้นที่ซ่ึงมี
ศักยภาพที่จะทำ�ได้ ข้อดีที่สำ�คัญประการหนึ่งคือการขาย
มันให้กับลานมันนั้นได้รับเงินสดกลับมาทันทีเมื่อขาย
ผลผลติใหก้บัลานมนั และดเูหมอืนวา่ในชว่งเวลาสองสาม
ปีติดต่อกันมานี้ ราคารับซื้อมันก็ดีต่อเนื่อง (ราคาขึ้นอยู่กับ
คุณภาพของผลผลิตด้วย)
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ก่อนพระอาทิตย์จะลับขอบฟ้าคุณสมชายก็มาถึง พร้อมด้วย
ทมีงานจากบรษิทัรบัซือ้มนัแหง่หนึง่ในประเทศไทย ซึง่ทางบรษิทั
บาเจยีงสง่เสรมิการเกษตรของคณุสมชายสง่วตัถดุบิให ้ทีแ่วะมา
ดูแหล่งปลูกมันสัมปะหลังในฝั่งลาว

เราออกจากลานมันย้อนกลับไปที่เมืองปากซอง ในช่วงระหว่าง
มื้อค�่ำเราก็มีโอกาสได้สนทนาช่วงสั้นๆ กับคุณสมชาย 

ก่อนทีม่าท�ำธรุกจิรบัซือ้และขนส่งมนัสมัปะหลงั ธรุกจิก่อนหน้านี้
คอืการขนส่งน�ำ้มนัฯ ให้กบับรษิทัปตท. ก่อนจะเปลีย่นมาท�ำธรุกจิ
รับซื้อและขนส่งมันฯ ซึ่งคุณสมชายเล่าให้ฟังว่าตอนวิ่งน�้ำมันนั้น
ใช้รถสแกนเนียเกือบยี่สิบคัน

สำ�หรบักจิการขนสง่ เปน็สว่นหนึง่ของธรุกจิซือ้ขายมนัสมัปะหลงั 
ซึ่งนับเป็นรายละเอียดสำ�คัญที่ทำ�ให้การดำ�เนินกิจการนั้นครบ
วงจรคือรับซ้ือ และขนส่งไปจำ�หน่ายให้กับโรงงานแป้งมัน และ
โรงงานเอธานอล

ด้วยเหตุนี้สิ่งที่คุณสมชายต้องบริหารจัดการคือบริหารลานมัน
และบริหารฟลีทรถเพื่อให้สอดคล้องกัน ทำ�ให้กิจการเดินหน้าไป
ได้อย่างมีประสิทธิภาพ ที่สำ�คัญคือการรับซ้ือและขนส่งน้ันไม่
ดำ�เนินอยู่เพียงแค่ในประเทศไทยเท่านั้น หากแต่ข้ามมารับซื้อที่
ประเทศลาวและขนส่งข้ามกลับไปฝั่งไทยด้วย

คุณสมชายบอกว่ารถมีงานวิ่งทั้งปี เพราะผลผลิตที่ออกทางฝ่ัง
ไทยและลาวจะสลับกัน เมื่องานทางฝั่งลาวน้อย รถก็จะถูกย้าย
ไปวิ่งงานทางฝั่งไทย งานฝั่งไทยน้อยรถก็จะโอนมาวิ่งทางฝ่ัง
ลาวสลับกันทำ�ให้มีงานตลอดปี ในฝั่งประเทศไทยนั้นรถจะวิ่ง
อยู่ในแถบภาคอีสานเป็นส่วนมาก ปลายทางของมันสัมปะหลัง

ที่รับซื้อคือโรงงานในฝ่ังไทยทั้งหมด (ภาคอีสานมีโรงงานแป้ง
มันสัมปะหลังอยู่ประมาณ 112 โรง เป็นพื้นที่ซึ่งมีโรงงานแป้งมัน
สัมปะหลังมากที่สุดในประเทศไทย)

รถของประเทศไทยทีจ่ะขา้มวิง่ในประเทศลาวทีส่ำ�คญัคอืตอ้งทำ�
พาสปอร์ตรถให้เรียบร้อย ปัจจุบันบริษัทใช้สองวิธีในการขนส่ง
ผลผลิตจากฝ่ังลาวข้ามกลับไปไทยคือวิ่งส้ันถ่ายของเปลี่ยนรถที่
หนา้ดา่น หรอืวิง่ยาวเลย ซึง่ขึน้อยูก่บัปรมิาณงาน จำ�นวนมนัทีร่บั
ซือ้เขา้ลานแตล่ะลานทีก่ระจายอยูต่ามพืน้ทีต่า่งๆ ของจำ�ปาศกัดิ์

เมื่อสอบถามว่าการขนส่งสินค้าเกษตรข้ามแดนมีปัญหาหรือ
อุปสรรคอะไรบ้าง คุณสมชายบอกว่ามีปัญหาเดียวคือคนขับ (ดู
เหมือนว่าเช่นเดียวกับการขนส่งสินค้าอื่นๆ ในประเทศ ทุกครั้ง
ที่เราถามคำ�ถามกับบรรดาผู้ประกอบการนั่นคือ คนขับรถ) เรื่อง
การบรหิารรถ การจดัการเทีย่วรถ เสน้ทางการวิง่ใหส้อดคลอ้งกบั
ปริมาณงานในแต่ละวันไม่ใช่ปัญหา คุณสมชายบอกว่าสาเหตุ
สำ�คญัอยา่งหนึง่ตอนนีค้อืในแวดวงขนสง่รถมนัมมีากกวา่คนขบั 
และคนขับรถที่ดี มีวินัย  หายาก แม้ว่ารายได้ในการขับขนส่งมัน
สัมปะหลังในแต่ละเที่ยวที่ได้รับจะสูง แต่ก็ไม่อาจแก้ปัญหาได้

ปัจจุบันรถในฟลีทของบาเจียงฯ เป็นฮีโน่มีคละกันระหว่างรุ่น
เก่ากับรุ่นใหม่ อายุการใช้งานที่คุณสมชายตั้งไว้คือวิ่งทำ�งาน
ประมาณแปดถึงสิบปี จะถ่ายออกและซื้อรุ่นใหม่เข้ามาทดแทน 
รถที่วิ่งยาวส่วนใหญ่จะใช้งานอยู่ที่แปดปี ห้าปีเป็นช่วงเวลาของ
การผ่อน มีเวลาให้เก็บเกี่ยวสามปี

เมื่ออยู่ ในแวดวงขนส่งมานาน เราจึงถามว่าโดยส่วนตัว
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คุณสมชายแล้ว การจะทำ�ให้ธุรกิจขนส่งประสบความสำ�เร็จได้
ต้องมีองค์ประกอบสำ�คัญอะไรบ้าง

“ทำ�อย่างไรให้รถสามารถวิ่งเกินรอบได้ วิ่งใกล้ ไกล บริหารให้
เหมาะกับรถและคน จัดการเรื่องคนให้ได้ ไม่ให้คนขับรถงอแง 
ฟลทีไหนท่ีมรีถมากพอเวลาเกดิปญัหากบัคนขบัยงับรหิารทดแทน
ได้ ถ้าฟลีทไหนรถน้อยนี่จบทันที เวลาคนขับลาออกหรือมีปัญหา
ถา้ไมเ่ตรยีมการไวป้ญัหาจะเยอะ ระบบการจา้งคนขบัสำ�รองกไ็ม่
ได้ทำ�ได้ง่าย” คุณสมชายกล่าว

ธุรกิจลานมันรับซื้อผลผลิต และการขนส่งมันฯ เกี่ยวข้องโดยตรง
กับโรงงานแป้มมันฯ และการแปรรูปมันสัมปะหลังเช่น เอธานอล 
ซึง่สว่นใหญเ่กีย่วขอ้งกบัการสง่ออก หากธรุกจิสง่ออกสนิคา้ทางนี้
มีปัญหา ผลกระทบก็จะเกิดขึ้น

รถที่ใช้ในกิจการขนส่งมันที่มีประสิทธิภาพสูงสุดก็คือสิบล้อดัมพ์
เท พ่วงลาก (แม่ ลูก) เท่าที่ได้พูดคุยเราจับใจความได้ว่าการ
บรหิารลานมนันัน้สำ�คญัมาก การบรหิารคอืเรือ่งการรบัซือ้การจดั
เก็บ การวางแผนขนส่ง ในจำ�นวนลานมันทั้งที่เป็นของบาเจียงฯ 
และลานของพันธมิตรในลาวใต้มีอยู่หลายลาน ในแต่ละวัน
คุณสมชายจะต้องได้รับรายงานจากผู้ดูแลลานแต่ละลานว่ามี
ปริมาณมันเข้าเท่าไหร่ ผู้จัดการฟลีทจะต้องรายงานว่าวันนี้จะ
มีรถเข้า (ข้ามแดน) กี่คัน จะส่งไปที่ไหนบ้าง ซ่ึงเรื่องรถก่อนที่
ผูจั้ดการฟลทีจะจา่ยงานใหก้บัคนขบั จะตอ้งแจง้มายงัคณุสมชาย
ก่อน เพื่อการตัดสินใจครั้งสุดท้าย

เทคโนโลยีที่ เข้ามาช่วยเรื่องการบริหารจัดการฟลีทรถได้มี
ประสทิธภิาพท่ีสดุ สำ�หรบัคณุสมชายในตอนนี ้คอืการสือ่สารผา่น
กลุ่มไลน์ (Line แอปพลิเคชั่นแชท) บริษัทจะมีการตั้งไลน์กลุ่มให้

คนขับ ทุกคนต้องรายงานการเข้าออกรับสินค้า ซึ่งคุณสมชายจะ
ตามดูและรับรู้ตลอด รวมทั้งมีกลุ่มไลน์แยกที่คุณสมชายใช้คุย
กับทีมบริหาร ทำ�ให้การสื่อสารรวดเร็วสามารถจัดการเรื่องต่างๆ 
ได้อย่างมีประสิทธิภาพ

ถ้าลานมันรับซื้อมันเข้ามาเก็บไว้แล้วไม่สามารถออกได้ จะมี
ปญัหาหลายอยา่งใหต้อ้งจดัการ ลานมนัแตล่ะลานจะมขีดีความ
สามารถไม่เท่ากัน หากไม่ใช่ฤดูฝนการเก็บมันไว้กลางแจ้งไม่มี
ปัญหา แต่ถ้าเกิดมีฝนจะส่งผลกับคุณภาพของมัน (ในเรื่องของ
ความชื้น) ซึ่งจะกระทบไปถึงราคาขายออกให้กับโรงงานทันที 
เพราะฉะนั้นการบริหารการขนส่งให้สอดรับกับปริมาณมัน ท่ี
แตล่ะลานซือ้เขา้และเกบ็สะสมไวจ้งึสำ�คญัมาก ซึง่จะเกีย่วขอ้งไป
กบัปรมิาณรถทีม่ ีระยะทางของลานมนัแตล่ะลาน รวมทัง้ในกรณี
รถวิ่งข้ามแดนก็จะไปเกี่ยวข้องกับเวลา เปิด-ปิด ด่าน ซึ่งทั้งหมด
นี้หากบริหารจัดการไม่ดีจะกระทบกับต้นทุนในการดำ�เนินการ

“มนัซือ้เขา้มาแลว้ ตอ้งขายออก” คณุสมชายกลา่ว “ถา้ซือ้ไดเ้ยอะ 
ขายออกได้หมด เรามีกำ�ไร แต่ถ้าซื้อแล้วออกไม่ได้ ปัญหาเกิด
ทันที เงินสดออกอย่างเดียว”

ชั่วเวลาไม่ถึงหนึ่งชั่วโมงที่เรานั่งสนทนากัน แม้จะไม่สามารถ
เขา้ใจถงึธรุกจิซือ้ขายมนัสมัปะหลงั ซึง่มกีจิกรรมการขนสง่อยูร่ว่ม
ด้วย และนับเป็นขั้นตอนกระบวนการที่มีความสำ�คัญ แต่ก็ทำ�ให้
เราไดม้องเหน็ภาพ ไดร้บัรูถ้งึรายละเอยีดความเชือ่มโยงตา่งๆ ซึง่
มีแง่มุมที่น่าสนใจมากมาย 

กจิการค้าขายทีช่ายแดนไทย-ลาว บรเิวณด่านช่องเมก็ คาดว่าจะ
เติบโตมากขึ้นไปอีกในอนาคต ทั้งในส่วนของการน�ำเข้าและส่ง
ออก กิจการส่งออกหมวดสินค้าที่เติบโตคือน�้ำมัน ซึ่งแน่นอนว่า
ในอนาคตเมือ่เศรษฐกจิลาวขยายตวั ความต้องการพลงังานกจ็ะ
เพิ่มมากขึ้น แม้ว่าช่วงนี้จะชลอตัวลงเนื่องด้วยวิฤกตไวรัส ซึ่งยัง
ไม่มใีครตอบได้ว่าจะยาวนานแค่ไหน ปัจจบุนัถนนหนทางในลาว
ได้รับการพัฒนาเพ่ิมเติมมากขึ้น วันนี้เส้นทางจากด่านช่องเม็ก
จนถึงเมืองปากเซ เป็นถนนลาดยางอย่างดีราบเรียบ ในอนาคต
เชื่อว่าทางรัฐบาลลาวจะท�ำต่อเนื่อง เพ่ือเชื่อมโยงไปทางด้าน
เวยีดนามด้วย ซึง่จะเป็นโอกาสทีท่�ำให้เศรษฐกจิโดยรวมมโีอกาส
เตบิโตเพิม่มากขึน้ได้ แน่นอนว่าภาคขนส่งย่อมจะได้รบัประโยชน์
ไปด้วย

ขอขอบคุณ
คุณวิโรจน์ นวจองพันธ์

ผู้ทำ�ให้ได้เดินทางมาทำ�เรื่องราวการขนส่งมันสัมปะหลังที่ลาว
คุณสมชาย จิตรพิทักษ์เลิศ

ผู้บริหารบริษัท บาเจียงส่งเสริมการเกษตร ที่เล่าเรื่องราวเกี่ยว
กับธุรกิจซื้อขายมันสัมปะหลังให้ฟัง
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เสรี ครรชิตศิริกุล ประธานกรรมการบริหาร High Way Group
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ถ้าเราขับรถขึ้นเหนือโดยใช้เส้นทางหลักบนทางหลวงหมายเลขหนึ่ง เมื่อพ้นจากเขตจังหวัด
อทุยัธานไีปแลว้ไมว่า่จะเปน็ขาขึน้หรอืขาลอ่ง จะมโีอกาสสวนทางกบัรถหวัลากแบรนดย์โุรป
อย่างวอลโว่ ที่ติดสติกเกอร์ บริษัทสามเสืออยู่เป็นระยะๆ

รถเกือบทั้งฟลีทของบริษัทสามเสือทำ�หน้าที่ขนส่งสินค้าให้กับ SCG เป็นหลัก ซึ่ง
คือสินค้าในหมวดอุตสาหกรรมก่อสร้าง สินค้ามีปลายทางทั้งส่งต่อไปยังผู้ค้าของ SCG ใน
เขตจังหวัดตาก อำ�เภอแม่สอด และส่วนหนึ่งส่งออกข้ามแดนที่ด่านแม่สอดไปยังประเทศ
เมียนมาร์

ปจัจบุนับรษิทัสามเสอืฯ อยูภ่ายใตบ้รษิทั High Way Group ทีน่ัง่อยูเ่บือ้งหนา้ของเรา
คือผู้ที่ริเริ่มสร้างธุรกิจของ High Way Group ขึ้นมา ผู้คนส่วนใหญ่ในแวดวงขนส่งเรียกขาน
วา่ “เฮยีอา๋” หรอืชือ่จรงิคอื เสร ีครรชติศริกิลุ ประธานกรรมการบรหิาร ของ High Way Group

เครื่องบันทึกเสียงดิจิทัลเริ่มทำ�งาน / 00:00:00:01/ เริ่มบันทึก
ก่อนจะมาเป็นไฮเวย์ กรุ๊ป

ก่อนจะเข้าสู่ธุรกิจขนส่ง เฮียอ๋าเล่าให้ฟังว่า ตนเองเป็นผู้ใหญ่บ้านอยู่ในตำ�บลเล็กๆ 
ของอำ�เภอแมส่อด ทำ�ธรุกจิเลก็ๆ แตก่ม็คีวามคดิความฝนัอยูว่า่วนัหนึง่กจิการจะตอ้งเตบิโต 
และรู้ดีว่าหากอยู่ในตำ�บลเล็กๆ คงไม่อาจไปสู่ฝันได้ ก้าวแรกจึงเป็นการก้าวออกจากพื้นที่
เล็กๆ จากตำ�บลมาสู่อำ�เภอแม่สอดและเริ่มสร้างกิจการของตนเองขึ้น

เปน็ธรรมดาทีบ่ทเริม่ตน้มกัจะไมร่าบเรยีบและงา่ยดาย เฮยีอา๋ยอ้นความใหฟ้งัอยา่ง
ออกรส ในยุคแรกเริ่มของกิจการที่อำ�เภอแม่สอดคือบริษัทขนสงที่มีชื่อว่า ไฮเวย์ ทรัคส์ รับ
ขนส่งสินค้าเบ็ดเตล็ด ในสมัยนั้นอำ�เภอแม่สอดยังไม่ได้เติบโตเช่นทุกวันนี้ ถนนขึ้นมาสู่
แม่สอดก็ไม่ได้สะดวกสบายเช่นในปัจจุบัน “สมัยที่ผมทำ�ตอนนั้นมีอยู่สี่เจ้าเองมั้ง ทำ�ให้การ
แข่งขันกันไม่มี”

Highway 
Group
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ในยุคเริ่มต้นมีรถอยู่ 5 คัน และเพิ่มขึ้นตามปีที่ทำ�
ธุรกิจ หากแต่การทำ�ธุรกิจมีปัจจัยและองค์ประกอบหลาย
อยา่ง ความสำ�เรจ็ยอ่มไมไ่ดเ้กดิขึน้ในชัว่ขา้มคนื หลายธรุกจิ
ต้องล้มเหลว ล้มลุกคลุกคลาน บ้างกลับมายืนได้ บ้างเลิกลา 
เฮียอ๋าเองก็เช่นเดียวกัน

“วิฤกตใหญ่ของผมตอนต้มยำ�กุ้งนะ” 
รถที่มีอยู่ในฟลีทของไฮเวย์ ทรัคส์ ต้องแปรเปลี่ยน

จากรถใหม่ย้อนกลับมานับหนึ่งด้วยรถมือสอง แต่ก็ยังไม่
ดีนัก เฮียอ๋าบอกว่าเงินที่หาได้หมดไปกับค่าซ่อมบำ�รุงรถ
ในฟลีทเกือบหมด ด้วยความที่สภาพของรถนั้นผ่านการ
ใช้งานมาอย่างหนักแล้ว สุดท้ายคุยกับภรรยาว่าหากเป็น
เชน่นีต้อ่ไปไมไ่หวแน ่ทำ�ใหม้องหาโอกาสทีจ่ะขยบัไปเปน็รถ
ใหม่ แต่ทว่าก็ไม่มีเครดิตที่จะไปออกรถใหม่ได้

เปลี่ยนจากรถมือสองญ่ีปุ่น ไปสู่มือสองยุโรป และ
สุดท้ายไปจบที่ป้ายแดงยุโรปโดยไม่คาดคิด 

เฮียอ๋าเล่าให้ฟังว่า จากเคยใช้รถใหม่ กลายเป็น
ย้อนกลับไปใช้รถมือสองเหมือนตอนเริ่มต้น แม้จะประสบ
กับปัญหาหลายอย่างแต่ก็ประคับประคองปรับกลยุทธ์สู้มา
โดยตลอด จนกระทั่งตัดสินใจเปลี่ยนจากญี่ปุ่นมือสองไปหา
รถยุโรปมือสอง 

วันหนึ่งความเปลี่ยนแปลงก็มาเคาะประตูบ้าน “รถ
วอลโว่มือสองที่ผมใช้อยู่เอาไปเข้าศูนย์วอลโว่ที่ตาก จนวัน
หนึ่งทางวอลโว่บอกซ่อมไปก็ไม่คุ้มแล้ว” เฮียอ๋าเล่าให้ฟังว่า 
วอลโว่หยบิยืน่ความชว่ยเหลอืให ้ดว้ยการรบัซือ้รถเกา่ในฟลที
ทั้งหมดไป จากนั้นออกรถวอลโว่ป้ายแดงใหม่ให้ การ Trade 
แลกเปลี่ยนในครั้งนั้นทำ�ให้ได้วอลโว่ FM ป้ายแดงมาหกคัน

การซื้อรถใหม่ป้ายแดงเป็นเรื่องยากสำ�หรับเฮียอ๋า
ในช่วงเวลานั้น เหตุเพราะเครดิตนั้นหมดไปสมัยการซ้ือรถ
ครั้งแรกท่ีถูกยึดคืนไป การที่วอลโว่หยิบยื่นโอกาสให้ในห้วง
เวลาดังกล่าวทำ�ให้ในเวลาต่อมาระหว่างไฮเวย์ฯ กับวอลโว่
เป็นมิตรภาพทางธุรกิจที่เหนียวแน่นต่อเนื่องมาจนปัจจุบัน

วอลโว่ป้ายแดงหกคันคืออาวุธสำ�คัญที่เข้ามาช่วย
ทำ�ให้กิจการของไฮเวย์ ทรัคส์เดินหน้าต่อไปได้ ค่อยๆ เติบโต 
แต่ทว่าวิกฤตครั้งที่สองก็วนมาอีก แม้จะไม่หนักหนาเท่าครั้ง
แรกแต่ก็ยืนอยู่บนความไม่มั่นคงอีกครั้ง

ทำ�ให้ต้องย้อนกลับคืนสู่บ้านเก่า เฮียอ๋ากล่าวเช่น
นั้น เศรษฐกิจชลอตัวในปี 2551-2552 ทำ�ให้ต้องกลับไปขอ
ความชว่ยเหลอืจากเจา้นายเกา่ที ่SCG (เฮยีอา๋เคยทำ�งานให้
กับ SCG อยู่ช่วงหนึ่ง)

การย้อนกลับมาเป็นส่วนหนึ่งของ SCG เสมือน
เปน็การเลอืกช่องทางทีถ่กูตอ้ง เปน็การเริม่ตน้นบัหนึง่สูค่วาม
มั่นคงอย่างแท้จริง เมื่อกลับมาวิ่งสินค้าให้กับ SCG กิจการ

ก็เริ่มดีขึ้นเป็นลำ�ดับ รถในฟลีทเริ่มทยอยเพิ่มขึ้นตามจำ�นวน
งานทีเ่พิม่ขึน้ จนกระทัง่ความเปลีย่นแปลงครัง้สำ�คญัเดนิทาง
มาถึงในปี 2555 -2556

นัน่คอืไดร้บัการแตง่ตัง้ใหเ้ปน็ดลีเลอรข์องบรษิทั ปนู
ซเิมนตไ์ทย จำ�กดั (มหาชน) หรอื SCG ทีจ่งัหวดัตาก แมส่อด 
โดยไดเ้ปดิบรษิทั ไฮเวย ์ซเีมนตใ์นป ี2555 เพือ่จำ�หนา่ยสนิคา้
ของ SCG 

เมื่อเป็นตัวแทนจำ�หน่ายสินค้าให้กับ SCG ทำ�ให้
ตอ้งแยกธรุกจิขายสนิคา้กบัขนสง่สนิคา้ออกจากกนั จงึไดต้ัง้
บรษิทัสามเสอื ทรานสปอรต์ขึน้มาเพือ่ทำ�หนา้ทีข่นสง่สนิคา้ ป ี
2558 เปิดไฮเวย์ คอนกรีต จำ�กัด ทำ�กิจการ Plant ปูนซีเมนต์
ผสมเสรจ็ ตอ่เนือ่งมาเปดิบรษิทั ไฮเวย ์อนิเตอร ์เอก็ซส์ปอรต์ 
จำ�กัด ทำ�ธุรกิจชิปปิ้ง เพ่ือนำ�สินค้าส่งข้ามแดนไปฝ่ังพม่า 
และเปิดท่าข้าม 33 (ไฮเวย์) ท่าเรือขนถ่ายสินค้าริมแม่นํ้า
เมย เปิดธุรกิจศูนย์ยางรถบรรทุกมิชลินในชื่อ ไฮเวย์ ทรัค 
ไทร์ ธุรกิจสถานีบริการนํ้ามันปตท.ในชื่อไฮเวย์ ทรัค พาร์ก 
แอนด ์เซอรว์สิ และสดุทา้ยธรุกจิทา่ทรายไฮเวย ์ธรุกจิในกลุม่
ของไฮเวย ์กรุป๊ แบง่ใหล้กูชายทัง้สามคนดแูลคนละสว่นงาน 

ผู้ที่ก้าวเข้ามาช่วยงานเป็นคนแรกคือลูกชาย
คนโต วสันต์ ครรชิตศิริกุล ปัจจุบันดำ�รงตำ�แหน่ง กรรมการ
ผู้จัดการ บริษัทไฮเวยก์รุ๊ปฯ ตามมาด้วยคนกลางและคนเล็ก 

ที่มาของชื่อไฮเวย์ กรุ๊ป นั้นเฮียอ๋าอธิบายให้ฟังว่า 
“ธรุกจิเราเริม่มาจากการขนสง่บนถนน ถนนไปถงึทีไ่หนความ
เจรญิกเ็กดิขึน้ ถนนตดัขยายออกไปไมม่ทีีส่ิน้สดุ เปน็ทีม่าของ 
ไฮเวย์ อีกทั้งตัวเอช (H) ที่นำ�มาใช้เป็นโลกโก้ยังมีสองขายืน
เปรียบเหมือนการยืนอยู่อย่างมั่นคง”

ธุรกิจของไฮเวย์ฯ โตตามเศรษฐกิจของแม่สอด และ
เมืองเมียวดี ประเทศพม่า สินค้าที่ไฮเวย์ คอนกรีต จำ�หน่าย
นั้นมีแต่เฉพาะสินค้าภายใต้แบรนด์ของ SCG เท่านั้น แต่
กิจการขนส่งสินค้านั้นรับขนส่งสินค้าทั่วไปให้กับลูกค้าอื่นๆ 
ด้วย โดยมีบริษัทไฮเวย์ ทรัคส์ รับหน้าที่เป็นหลัก 

ไฮเวย์ฯ​ เติบโตอย่างมีทิศทางด้วยการทำ�งานกับ SCG 
และไม่ได้ทำ�แค่ขนส่งอย่างเดียว

เฮียอ๋ากล่าวว่า เมื่อเป็นส่วนหนึ่งของ SCG ท�ำให้ได้
เรียนรู้การบริหารจัดการเรื่องธุรกิจ “SCG ให้เราเข้าอบรม
สม�ำ่เสมอ สอนเรา ท�ำให้เรามวีศิยัทศัน์ในการท�ำธรุกจิ เตบิโต
ไปพร้อมๆ กับ SCG เราพูดได้เลยถ้าไม่มี SCG ก็ไม่มีวันนี้” 

“ถ้าท�ำเพียงแค่ขนส่งอย่างเดียวตอนนี้อาจจะแย่
แล้ว” เฮยีอ๋ากล่าว ทกุวนันีธ้รุกจิของไฮเวย์ กรุป๊ เกอืบจะครบ
วงจร ทุกอย่างหมุนวนเป็นวงกลม มีบริษัทที่เป็นตัวแทน
จ�ำหน่ายสินค้าในหมวดก่อสร้างของ SCG ครบทุกประเภท 
รวมทั้งยังส่งออกไปยังประเทศพม่าด้วย มี Plant ปูนซีเมนต์ 
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เมื่อถามว่าทำ�อย่างไรให้ธุรกิจ
ขนส่งประสบความสำ�เร็จได้ 
เฮียอ๋ากล่าวว่าสำ�หรับตนเอง
ต้องมีสี่ดี 1.รถดี / ใช้รถที่มีคุณภาพ, 
2.งานดี / มีงานให้คนขับสม่ำ�เสมอ, 
3.เงินดี / ค่าตอบแทนที่ให้กับคนขับ
เป็นธรรม, 4.พนักงานขับรถดี / ซึ่ง
เป็นสิ่งที่สำ�คัญ ถ้าไม่มีสามข้อแรก
การเกิดข้อที่สี่จะยาก
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มีบริษัทขนส่งสินค้าทั้งของตนเอง และรับขนส่งสินค้าแบบเหมา
คันให้กับลูกค้าทั่วไป มีปั้มน�้ำมัน มีศูนย์จ�ำหน่ายยางรถบรรทุก

การเพิ่มเติมธุรกิจ โดยขยายจากหมวดขนส่งสินค้า
ก่อสร้าง ไปสูป้ั่มน�ำ้มนั และตวัแทนจ�ำหน่ายยางรถยนยต์นัน้ เฮยี
อ๋าเปิดเผยให้ฟังว่า เหตุผลส�ำคัญคือในอนาคตไม่อยากให้ลูกๆ 
ต้องมามีปัญหากันในเรื่องธุรกิจ บวกกับอยากจะขยายธุรกิจให้
เติบโตด้วย จึงสร้างธุรกิจปั้มน�้ำมันให้กับลูกชายคนที่สองที่เพ่ิง
กลบัมาจากเมอืงนอกได้ดแูลบรหิาร ซึง่ธรุกจิป้ัมน�ำ้มนักบัยางเริม่
ต้นด้วยการมีต้นทุนการใช้งานจากรถบรรทุกในฟลีทที่มีถึง
สามสิบคันเป็นตัวตั้งต้น ทุกวันนี้ทั้งปั้มน�้ำมันและยางสามารถ
เลี้ยงตัวเองได้แล้ว ปั้มน�้ำมันก�ำลังจะขยายเปิดเพิ่ม

ปี 2557-2558 เป็นปีที่เศรษฐกิจพม่าเติบโตมาก ซึ่งส่ง
ผลมาถึงไฮเวย์ กรุ๊ป ด้วย เป็นปีที่ไฮเวย์ กรุ๊ป เติมรถเข้าฟลีทเพิ่ม
ทีเดียวสามสิบคัน ซ่ึงเป็นการซื้อรถบรรทุกล็อตใหญ่จากวอลโว่ 
เฮียอ๋าเล่าให้ฟังว่าตอนนั้นวอลโว่เปิดตัวรถบรรทุกรุ่นใหม่พอดี 
ไฮเวย์สั่งซ้ือ FH 440 รุ่นใหม่ ซึ่งเปิดตัวที่เกาหลีใต้ โดยไปร่วม
งานเปิดตัวด้วยและทำ�สัญญาซื้อขายกันที่เกาหลีใต้สามสิบคัน

มูลค่าการส่งออกสินค้าที่ด่านผ่านแดนแม่สอดเติบโต
ขึ้นทุกปี ปีล่าสุดมีมูลค่านับแสนล้านบาทแล้ว แน่นอนว่าธุรกิจ
ของไฮเวย์ฯ ก็ขยับขยายไปยังฝั่งเมียวดีประเทศพม่าด้วยเช่นกัน 
โดยมีลูกชายคนเล็กเป็นผู้รับผิดชอบ ซึ่งในอนาคตกำ�ลังจะเปิด
บริษัทขนส่งในประเทศพม่า โดยจะทำ�หน้าที่รับช่วงในการขนส่ง
สินค้าจากฝั่งไทยเพื่อกระจายไปทั่วประเทศพม่า นอกไปจากนั้น
ยงัวางแผนจะไปทำ� plant ปนูทีฝ่ัง่พมา่ดว้ย แตเ่ฮยีอา๋บอกวา่ การ
ขนสง่ในพมา่ยงัตอ้งทำ�การบา้นอกีมากเพราะไมใ่ชเ่รือ่งงา่ย แตก่็
เป็นความท้าทายที่จะทำ�ให้สำ�เร็จ

ไฮเวย ์ทรคัส ์โลจสิตกิส ์ดำ�เนนิธรุกจิวิง่ขนสง่สนิคา้ทัว่ไป 
รวมทั้งหากงานทางด้านสามเสือมีปริมาณมากก็จะใช้ไฮเวย์ 
ทรคัสเ์ขา้ไปชว่ย ปจัจบุนับรหิารงานโดยลกูชายคนเลก็ ซึง่อกีหนึง่
ธุรกิจที่อยู่ในความดูแลคือท่าเรือ 33 

เมื่อถามว่าท�ำอย่างไรให้ธุรกิจขนส่งประสบความส�ำเร็จ
ได้ เฮียอ๋ากล่าวว่าส�ำหรับตนเองต้องมีสี่ดี 1.รถดี / ใช้รถที่มี
คุณภาพ, 2.งานดี / มีงานให้คนขับสม�่ำเสมอ, 3.เงินดี / ค่า
ตอบแทนที่ให้กับคนขับเป็นธรรม, 4.พนักงานขับรถดี / ซึ่งเป็นสิ่ง
ทีส่�ำคญั ถ้าไม่มสีามข้อแรกการเกดิข้อทีส่ีจ่ะยาก ส�ำหรบัไฮเวย์ฯ 
เฮียอ๋ากล่าวว่า ถอืเป็นโชคดีที่ไม่มีปัญหาเรื่องคนขับ ที่ส�ำคัญคือ
การดแูลลกูน้องอย่างใกล้ชดิ ทกุคนในทมีเสมอืนเป็นสมาชกิของ
ครอบครัว “เราต้องคิดเสมอว่าพนักงานขับรถเขาหาเลี้ยงเราอยู่”

ถ้าเราขับรถมาแม่สอด เมื่อเลี้ยวเข้าสู่ถนนสายตาก-
แม่สอดเลยสามแยกมาไม่ไกลเราจะพบกับป้ัมปตท. และ
ทีติ่ดกบัปัม้ปตท.คอื ไฮเวย ์ทรคั พารค์ ตวัแทนจำ�หนา่ยยางมชิลนิ 
โดยมลีานดนิขนาดกวา้งใหญ ่ซึง่เฮยีอา๋บอกวา่ทำ�ตรงจดุนีใ้หเ้ปน็
ลานกวา้ง เปดิใหก้บัรถบรรทกุทัว่ไปเขา้มาจอดพกัได ้เพราะเรือ่ง
จดุจอดพกัสำ�หรับนักขบัรถบรรทกุเปน็เรือ่งสำ�คญั ปจัจบุนัภาครฐั
ออกกฏหมายใหต้อ้งจอดพกั แตไ่มไ่ดส้รา้งพืน้ทีเ่พือ่รองรบัใหก้บั

ภาคขนสง่เลย การจอดตามขา้งถนนสำ�หรบัรถใหญน่ัน้เปน็เรือ่งที่
อนัตรายมาก การทำ�จดุพกัจอดทีเ่ปดิกวา้งสำ�หรบัสาธารณะเปน็
ความตั้งใจอย่างหนึ่งของเฮียอ๋า 

ปัจจุบันกิจการของไฮเวย์ กรุ๊บ เดินหน้าเติบโตไปอย่าง
มีทิศทาง รวมทั้งได้วางตัวลูกๆ ทั้งสามคนให้ดูแลบริหารกิจการ
คนละส่วนแยกออกจากกัน แต่ทุกหน่วยธุรกิจในกรุ๊ปยังเชื่อม
โยงเกื้อหนุนกัน 

เมื่อมองเข้าไปยังอาณาจักรของไฮเวย์ กรุ๊ป สามารถ
กล่าวได้เต็มปากว่าไม่ธรรมดา แต่เฮียอ๋าบอกว่า “ยังไม่ประสบ
ความสำ�เร็จหรอก ไฮเวย์ กรุ๊ป ยังต้องเดินหน้าต่อไปอีก ยังขยาย
เติบโตได้อีก”

ทุกวันนี้แม้ว่าจะถอยตัวเองออกมาช่วยดูอยู่ห่างๆ โดยมี
ลกูชายคนโต วสนัต ์ครรชติศริกิลุ กรรมการผูจ้ดัการ บรษิทัไฮเวย์
กรุป๊ฯ เปน็ผูด้แูลหลกั แตเ่ฮยีอา๋กย็งัคอยชว่ยเหลอืในงานบางสว่น
ทีต่อ้งลงหนา้งานเพือ่ไปดแูลจดัการอยูบ่า้ง เฮยีอา๋บอกวา่ทกุวนันี้
อายุหกสิบกว่าแล้ว แต่ยังมีความสุขกับการทำ�งานอยู่ 

ปี 2020 เริ่มต้นขึ้นพร้อมๆ กับส่ิงไม่คาดคิดหลายเรื่อง 
โดยเฉพาะปัญหาจากไวรัสโควิด -19 ที่ทำ�ให้เศรษฐกิจโลกเกิด
ภาวะชลอตัว และผลกระทบที่จะทยอยตามมาอีกหลายเรื่อง ปี 
2020 จึงนับเป็นปีที่พิสูจน์ขีดความสามารถของทุกองค์กรอย่าง
แท้จริง

แน่นอนว่าไฮเวย์ กรุ๊ป เคยผ่านวิฤกตใหญ่มาแล้ว ย่อม
รู้ดีว่าความไม่แน่นอนนั้นมีอยู่จริง เฮียอ๋าบอกว่า วันนี้ไม่เหมือน
อดีต เราไม่ได้ตัวคนเดียว เรามีครอบครัว มีพนักงานหลายชีวิต
ที่ทำ�งานร่วมกับเรา ที่ต้องดูแล การทำ�งานกับไฮเวย์ กรุ๊ป เปรียบ
เสมอืนเราสรา้งเครือ่งจกัรใหส้ามารถทำ�งานได ้หนา้ทีเ่ราคอืคอย
ดูแลให้เครื่องจักรตัวนี้ทำ�งานได้อย่างมีประสิทธิภาพโดยตลอด 
เพื่อสร้างผลประโยชน์ให้กับเรา 

“ทกุวนันีต้ืน่เชา้มาทำ�งาน เยน็ไดพ้กัผอ่น มคีวามสขุ ชวีติ
ผมถา้ไมไ่ดท้ำ�งาน ไมม่คีา่อะไรเลย วนันีต้วัผมเองไมไ่ดม้องทีร่าย
ได้ ผมมองว่า ผมมีส่วนช่วยให้ไฮเวย์ กรุ๊ปได้เติบโตเป็นไปตามที่
เราฝันไว้” เฮียอ๋ากล่าว
/ 00:01:30:01/ หยุดการบันทึก
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ปัจจุบันรถบรรทุกของสามเสือฯ และไฮเวย์ ทรัคฯ รวมกันมี

อยู่ประมาณร้อยกว่าคัน มีรถบรรทุกแบรนด์ยุโรปใช้งานเป็น

หลัก 90 คัน คือ วอลโว่ (Volvo) และแมน (MAN)

แต่เดิมที่ธุรกิจเริ่มต้นจากการขนส่งเป็นงานหลัก ปัจจุบันเมื่อ

จัดตั้งเป็นไฮเวย์ กรุ๊ป รายได้หลักมาจากการขายสินค้าของ 

SCG เป็นหลัก 80% มาจากขนส่ง 20% 

บริษัทสามเสือฯ รับวิ่งสินค้าของ SCG ที่ขนส่งมายังตากและ

แม่สอดเป็นหลัก พร้อมกับการให้วิ่งสินค้ากับ SCG Logistics 

ด้วย

บริษัทไฮเวย์ ทรัค โลจิสติกส์ (ประเทศไทย) รับวิ่งสินค้าทั่วไป 

และคอยสนับสนุนบริษัทสามเสือ ในกรณีที่ปริมาณการขนส่ง

มีมาก

แผนการในส่วนของขนส่งน้ัน มีแนวนโยบายที่จะเพิ่มรถปีละ

สิบสองคัน การบริหารคนขับรถนั้นดูที่ความสามารถในการ

ทำ�งานเป็นหลัก ใครที่มาตรฐานในการทำ�งานไม่พัฒนาก็จะ

ไมม่โีอกาสไดข้บัรถใหม ่ตลอดทัง้ปีหากพนักงานขบัรถคนไหน

ไม่มีอุบัติเหตุเลย ทางบริษัทจะมีรางวัลพิเศษให้ เป็นการจูงใจ

ให้รักรถ ดูแลรถ และขับรถด้วยความไม่ประมาท

“พนกังานขบัรถทีด่สีรา้งยาก แตถ่า้สรา้งได ้เขาจะอยูก่บับรษิทั

นาน ทุกปีพนักงานขับรถจะต้องไปอบรมกับ SCG นอกไป

จากนั้นไฮเวย์ฯ ยังทำ�การอบรบของตนเองร่วมด้วยปีละครั้ง

ทุกปี” เฮียอ๋ากล่าว

การเลือกใช้รถยุโรป เพราะมองเรื่องคนขับเป็นสำ�คัญ 

เฮยีอา๋กลา่ววา่ รถยโุรปออกแบบมาใสใ่จกบัความสะดวกสบาย

ของคนขบัรถ คำ�นงึถงึเรือ่งความปลอดภยัสูงสุดเปน็หลัก เมือ่

คนขบัทำ�งานดว้ยความสขุ จะชว่ยลดเรือ่งอบุตัเิหตลุงไปได ้และ

ประสิทธิภาพในการทำ�งานก็จะสูงขึ้นด้วย

ไฮเวย์ กรุ๊ป มองว่าพม่ายังจะโตอีกมาก เป็นขุมทรัพย์ที่จะ

สร้างรายได้ให้กับไฮเวย์ กรุ๊ป การที่ไฮเวย์ กรุ๊ปมีฐานที่ตั้งอยู่

ที่แม่สอด นับเป็นโอกาสดี ที่จะเอื้อให้เติบโตได้

สำ�หรับการขนส่ง การเกิดอุบัติเหตุมีผลเสียมาก เสียทั้งเวลา 

ทั้งรายได้ โอกาส ความน่าเชื่อถือ ซึ่งประเมินค่าไม่ได้เลย การ

ลงทุนเรื่องเครื่องมือสำ�คัญเท่าๆ กับการลงทุนในเรื่องคน นี่

คือสิ่งที่ไฮเวย์ กรุ๊ปให้ความสำ�คัญ
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ประสบการณ์ของ MAN ต้ังแต่แรกเริ่มจวบจนปัจจุบันถูก
นำ�เสนออยู่ในรถบรรทุก MAN รุ่นใหม่ จากจุดเริ่มต้นจวบ
จนปัจจุบัน MAN มีช่ัวโมงการทำ�งานรวมร่วม 12 ล้าน
ชั่วโมง รถรุ่นใหม่คือผลงานท่ีเกิดจากความหลงใหลในการ
สร้างสรรค์ จากการพัฒนาท่ีเข้มข้นเป็นเวลาห้าปี ทำ�งาน
อย่างทุ่มเท โดยทีมงาน 2,100 คน ที่เกี่ยวข้องโดยตรงกับ
โครงการนี้ รวมทั้งพนักงาน MAN กว่า 36,000 คนทั่วโลก 
การเปิดตัวรถบรรทุกรุ่นใหม่ได้รับความช่ืนชอบอย่างมาก 
หลังจากเกือบ 20 ปีของการนำ�เสนอ MAN TGA 

MAN Truck & Bus เปดิตวัรถบรรทกุรุน่ใหมท่ีพ่ฒันาขึน้อยา่งสมบรูณ์
เปน็ครัง้แรกในรอบ 20 ป ีมุง่เนน้ไปทีค่วามตอ้งการทีเ่ปลีย่นแปลงไป
ของอตุสาหกรรมการขนสง่ และกำ�หนดมาตรฐานใหมส่ำ�หรบัระบบ
ชว่ยเหลอืการขบัขีแ่ละเครอืขา่ยดจิทิลั รถบรรทกุรุน่ใหมแ่สดงถงึการ
พัฒนาของ MAN Truck & Bus จากผู้ผลิตรถไปจนถึงผู้ให้บริการ
โซลูชันการขนส่งที่ชาญฉลาดและยั่งยืน 

ด้วยการประหยัดน�้ำมันเช้ือเพลิงได้มากถึงแปดเปอร์เซ็นต์ MAN 
Truck Generation รุ่นใหม่สามารถลดการปล่อย CO2 ลงได้ วงการ
เลี้ยวกลับท่ีพัฒนาขึ้นใหม่ ช่วยป้องกันอุบัติเหตุร้ายแรงส�ำหรับการ
จราจรในเมือง

“ประสิทธิภาพเยี่ยม & ประหยัด”
ในยุโรปเครื่องยนต์ Euro 6d ถูกนำ�มาใช้ในปี พ.ศ. 2562 ได้แสดง
ให้เห็นถึงศักยภาพอย่างเต็มประสิทธิภาพ ด้วย MAN Truck 

Generation ใหม่ การทำ�งานร่วมกันที่สมบูรณ์แบบของทุกส่วน 
พร้อมส่วนประกอบเพิ่มเติมของ Driveline และซอฟต์แวร์ที่พัฒนา
ขึ้นใหม่ ช่วยให้ซีรีย์ในอนาคตมีประสิทธิภาพในระดับที่โดดเด่น 
ด้วยวิธีนี้ MAN Truck Generation ใหม่ สามารถประหยัดเชื้อเพลิง
ได้มากถึงแปดเปอร์เซ็นต์เมื่อเทียบกับรุ่นก่อนหน้าที่ใช้ Euro 6c ใน
แอพพลิเคชั่นการขนส่งทางไกลแบบคลาสสิก และช่วยลด CO2 ได้
อย่างชัดเจน

หลักอากาศพลศาสตร์ที่ได้รับการปรับปรุงในการออกแบบรถใหม่ 
มีส่วนร่วมในการเพิ่มประสิทธิภาพ นอกจากนี้ MAN ยังมีตัวเลือก
การฝึกอบรมคนขับ ที่มุ่งเน้นเป้าหมายและแนวปฏิบัติเพิ่มเติมด้วย
แอพพลิเคชั่นดิจิทัล เพ่ือสนับสนุนคนขับให้สามารถขับรถได้อย่าง
มีประสิทธิภาพ

การปรับปรุงผลิตภัณฑ์รุ่นใหม่ที่ครอบคลุมส�ำหรับส่วนประกอบใน
ด้านการบ�ำรงุรกัษาและบรกิาร ช่วยลดต้นลงทนุลงได้ ขณะเดยีวกนั
การสร้างรถบรรทุก MAN รุ่นใหม่น�ำเสนอข้อได้เปรียบเรื่องน�้ำหนัก
บรรทุกส�ำหรับภาคการใช้งานขนส่งที่ไวต่อน�้ำหนักบรรทุก

ความพรอ้มใชง้านสงูสดุตลอดอายกุารใชง้าน
รถบรรทกุทีด่ ีคอื เมือ่มกีารใชง้านมปีระสทิธภิาพและงา่ยดายในการ
ตอบสนองภารกิจการขนส่ง

MAN พยายามที่จะทำ�ให้การทำ�งานดียิ่งขึ้น ด้วยรถบรรทุกรุ่นใหม่ 
เพื่อให้มั่นใจในคุณภาพของผลิตภัณฑ์จะมีอายุยืนยาวสำ�หรับ

The new MAN 
Truck Generation
รถบรรทุกรุ่นใหม่จากแมนเผยโฉมแล้ว
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อนาคต ยกตวัอยา่งเชน่ระบบโครงสรา้งอเิลก็ทรอนคิสท์ีพ่ฒันาขึน้ใหม่
มีความเรียบง่าย มีประสิทธิภาพ สามารถรองรับการปรับเปลี่ยนเพิ่ม
เติมในอนาคต ซึ่งจะช่วยปรับปรุงและขยายฟังก์ชั่นการใช้งานของรถ
บรรทุกได้อย่างมาก

นอกจากนี้ระบบการจัดการบำ�รุงรักษาแบบดิจิทัลที่ได้รับการพัฒนา
เพ่ิมเติมอย่างครอบคลุม จะช่วยลดต้นทุนการดำ�เนินงานและสร้าง
ความมัน่ใจวา่รถบรรทกุ MAN TG ใหมพ่รอ้มใชง้านสงูสดุ การจดัการ
ยานพาหนะและคนขับได้รับการสนับสนุนผ่านฟังก์ชันและบริการ
ดิจิทัลที่หลากหลาย

ใส่ใจและฟังเสียงของลูกค้า
คำ�กลา่วอา้งของรถบรรทกุ MAN รุน่ใหมท่ีว่า่ “ Simply my Truck” ไม่
ได้เป็นเพียงสโลแกนที่ดูดี แต่เป็นรากฐานสำ�คัญสำ�หรับการพัฒนา 

เพือ่ค้นหาว่าสถานทีท่�ำงานและพืน้ทีใ่ช้สอยในรถบรรทกุควรได้รบัการ
ออกแบบอย่างไร นกัพฒันาของ MAN ได้รบัข้อเสนอมากมายจากนกั
ขับรถบรรทุก 700 คน ร่วมกับการเสาะแสวงหาข้อมูลจากการลงพื้น
ที่วิจัยในสนามจริงของการใช้งานทั้งบนท้องถนนและตามสถานี
บริการน�้ำมัน เพ่ือน�ำเสนอโซลูชั่นต้นแบบที่แตกต่างกันใส่เข้าไปใน
ผลิตภัณฑ์ใหม่

นอกจากนี้ MAN ยังได้เชิญลูกค้าระดับชาติและนานาชาติ 300 คน
จากทั้งหมด 16 ประเทศสู่มิวนิคเพ่ือกำ�หนดความต้องการที่สำ�คัญ
ที่สุดสำ�หรับรถรุ่นใหม่ ด้วยการฝึกอบรมเชิงปฏิบัติการ นักพัฒนา
เปรียบเทียบข้อมูลที่หลากหลายนี้กับผลตอบรับจากการสัมภาษณ์ผู้
ขับขี่และนำ�แนวคิดหลักที่ได้ไปใช้ในคุณสมบัติที่เป็นนวัตกรรมใหม่
ของรถบรรทุก MAN รุ่นใหม่

ในขณะเดียวกัน MAN กำ�ลังพัฒนาประสิทธิภาพของฝ่ายขายและ
ฝา่ยบรกิารหลงัการขายอยา่งตอ่เนือ่ง จากการสำ�รวจลกูคา้สว่นบคุคล
มากกว่า 50,000 รายต่อปี บริการและผลิตภัณฑ์ใหม่ถูกสร้างขึ้นเพื่อ
ช่วยให้ลูกค้าสามารถใช้ MAN TGX, TGS, TGM หรือ TGL ใหม่ได้
อย่างเหมาะสม

The new MAN Truck Generation

ข้อมูลจาก www.mantruckandbus.com
*สามารถดูข้อมูลเพิ่มเติมได้ที่ www.mantruckandbus.com
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รถบรรทกุขนาดเลก็คนัแรกของ 
FUSO ทีข่บัเคล่ือนดว้ยพลงังาน
ไฟฟ้า คือ eCanter เปิดตัวไป
เมื่อปีที่ผ่านมา FUSO ได้มีการ
ส่งรถบรรทุกสิบสองคันไปยัง
บริษัทชั้นนำ�ของเนเธอร์แลนด์ 
ซึ่งเป็นผู้นำ�แห่งการเปลี่ยนแปลง
ในแวดวงธุรกิจของตนเอง

FUSO eCanter 
Makes First Appearance 
In Amsterdam
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นครอัมสเตอร์ดัม ประเทศเนเธอร์แลนด์: 
FUSO eCanter สิบสองคัน, รถบรรทุกสำ�หรับงาน

บรรทุกเบา ผลิตโดย Mitsubishi FUSO ซ่ึงเป็นส่วนหนึ่ง
ของ Daimler Trucks Asia ได้ถูกส่งมอบให้กับกลุ่มลูกค้า
ที่ถูกคัดเลือกแล้วในอัมสเตอร์ดัม แม้ว่ารถบรรทุกเหล่านี้
สามารถพบไดต้ามถนนของเยอรมน ีบนเกาะองัฤกษ ญีปุ่น่และ
สหรัฐอเมริกามาก่อนหน้านี้แล้ว แต่นี่เป็นครั้งแรกที่ eCanter 
จะถูกนำ�ไปใช้งานในเนเธอร์แลนด์อย่างเป็นทางการ

มุ่งมั่นสู่อนาคตที่ยั่งยืน
ลูกค้าชาวดัตช์ที่ได้รับ FUSO eCanter ได้แก่ ผู้จัด

จำ�หน่ายยักษ์ใหญ่ PostNL, เครือข่ายซุปเปอร์มาร์เก็ตดัตช์ที่
ใหญท่ีส่ดุในเนเธอรแ์ลนดอ์ลัเบริต์ไฮเฮน, Cornelissen Groep, 
Technische Unie และ Bidfood ตลาดอาหารออนไลน์ท่ี
ใหญ่ที่สุด 

eCanter ออกแบบมาโดยเฉพาะสำ�หรบัพืน้ทีก่ารใชง้าน
ในเมอืง ยานพาหนะรปูแบบนีน้ีจ้ะมบีทบาทสำ�คญัในแผนธรุกจิ
ที่เป็นมิตรกับสิ่งแวดล้อมของบริษัทเหล่านี้ 

eCanter  มีการขับ เค ล่ือนด้ วยการปล่อยก๊ าซ 
คาร์บอนไดออกไซด์เป็นศูนย์ จะไม่เพียงแต่ช่วยบรรเทาปัญหา
มลภาวะเปน็พษิจากทอ้งถนนในอมัสเตอรด์มัและเสยีงรบกวน
ที่มากเกินไป แต่ยังเป็นตัวเลือกที่น่าดึงดูดสำ�หรับ บริษัทท้อง
ถิ่นอื่นๆ ในพื้นที่ต่อไป เพื่อร่วมกันเป็นส่วนหน่ึงในการรักษา
ส่ิงแวดลอ้มและการดำ�เนนิการทางธรุกจิทีย่ัง่ยนื ดว้ยระยะทาง
วิ่ง 100 กม. ต่อการเติมพลังงานหนึ่งครั้ง รถบรรทุก eCanter 
จึงเหมาะสำ�หรับการจัดจำ�หน่ายและใช้งานในเมืองช้ันในเป็น
อย่างยิ่ง



ยานยนต์ไฟฟ้า
Asian Trucker 30

วอลโว่ ทรัคส์ประกาศจุดเร่ิมต้นของ
การขายรถบรรทุกไฟฟ้า 
Volvo FL และ Volvo FE
เพื่อสิ่งแวดล้อม และการขนส่งที่ยั่งยืน
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วอลโว่ทรัคส์ประกาศจุดเริ่มต้นของการขายรถบรรทุก
ไฟฟ้า Volvo FL และ Volvo FE ในตลาดเฉพาะกลุ่มที่
ถกูเลอืกในยโุรป เปา้หมายคอืตอบสนองความตอ้งการที่
เพิม่ขึน้สำ�หรบัโซลูช่ันการขนส่งทีย่ัง่ยนืกบัสภาพแวดลอ้ม
ของเมือง

ในกรณีที่ไม่มีการปล่อยไอเสีย และด้วยระดับเสียงที่
ลดลง รถบรรทกุไฟฟ้าจงึมศีกัยภาพมหาศาลในเขตเมอืง 
อย่างแรกระดับเสียงรบกวนต�่ำท�ำให้สามารถจัดส่ง และ
ด�ำเนนิการเกบ็ในตอนเช้าตรู ่ตอนสาย หรอืตอนกลางคนื
ได้ ช่วยปรับปรุงการขนส่ง ลดความแออัดในช่วงชั่วโมง
เร่งด่วน ประการที่สองด้วยคุณภาพอากาศที่ดีขึ้นและ
เสียงรบกวนน้อยลงรถบรรทุกไฟฟ้าสร้างโอกาสใหม่
ส�ำหรับการวางผังเมืองและโครงสร้างพื้นฐาน ถนน ยก
ตัวอย่างเช่นรถบรรทุกไฟฟ้าสามารถใช้ในพื้นที่ขนถ่าย
ภายในอาคารและเขตสิ่งแวดล้อมได้
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“การขยายตัวของเมืองทั่วโลกนั้นต้องการระบบโลจิสติกส์ใน
เมือง และการขนส่งด้วยรถบรรทุกโดยไม่มีการปล่อยมลพิษ
และมีปริมาณเสียงรบกวนน้อยลง ด้วย Volvo FL และ Volvo 
FE Electric ทำ�ให้เราสามารถตอบสนองทั้งความต้องการ
ด้านสิ่งแวดล้อมที่แข็งแกร่งและความต้องการเชิงพาณิชย์ของ
ลูกค้าของเรา” โจนัส โอเดอร์มาล์ม VP Electromobility 
สายผลิตภัณฑ์กล่าว

สิง่หนึง่ทีท้่าทายคอืการเพิม่น�ำ้หนกับรรทกุให้มากทีส่ดุในเวลา
เดียวกันพร้อมกับปรับระยะการขับขี่

“โซลูชันของ Volvo Trucks” ขึ้นอยู่กับความต้องการทาง
ธรุกจิแตล่ะอยา่ง ซึง่พจิารณาพารามเิตอรจ์ำ�นวนหนึง่เชน่วงจร
การขับขี่ ความสามารถในการโหลดและการวิเคราะห์เส้นทาง
เพ่ือใชค้วามจขุองแบตเตอรี ่ในวธิทีีม่ปีระสทิธภิาพทีส่ดุเทา่ทีจ่ะ
ทำ�ได้” โจนัส โอเดอร์มาล์มกล่าว

Volvo FL Electric และ Volvo FE Electric ได้รับการ
พัฒนาโดยความร่วมมืออย่างใกล้ชิดกับลูกค้าที่เลือกปฏิบัติ
งานในโกเธนเบริก์ประเทศสวเีดน ผลตอบรบัเปน็ไปในเชิงบวก
อย่างมาก และผู้ขับขี่ที่เกี่ยวข้องกับการทำ�งานร่วมกันนั้นรู้สึก
ประทับใจเป็นพิเศษกับระบบขับเคลื่อนที่ตอบสนองการเร่ง
ความเร็วที่ราบรื่นและความเงียบของรถบรรทุก

“แม้ว่าความคิดเห็นของลูกค้าจะเป็นไปในเชิงบวก” โจนัส
โอเดอร์มาล์มกล่าว “เราตระหนักดีว่าโครงสร้างพื้นฐานการ
ชารจ์ยงัอยูร่ะหวา่งการพฒันา ซึง่อยูใ่นเมอืงสว่นใหญ ่เรากำ�ลงั
ทำ�งานรว่มกบัพนัธมติรทัง้ภาครฐัและเอกชนเพือ่ตกลงกลยทุธ์
ระยะยาวในเกีย่วกบัโครงสรา้งพืน้ฐาน ซึง่แนน่อนวา่การพฒันา
โครงสร้างพื้นฐานการชาร์จจำ�เป็นต้องเพิ่มขึ้น”

ดูเหมือนว่าการแก้ไขปัญหาการเปลี่ยนแปลงสภาพภูมิอากาศ
จะต้องใช้เทคโนโลยีหลายระดับในการจัดการ

“ยานพาหนะไฟฟ้าที่ถูกชาร์จด้วยไฟฟ้าจากแหล่งพลังงาน
หมุนเวียน เป็นขั้นตอนที่มีประสิทธิภาพต่อการกระจายของ
เมืองที่ยั่งยืนมากขึ้น อย่างไรก็ตามจะไม่มีแหล่งพลังงานแหล่ง
เดียวที่แก้ไขการเปล่ียนแปลงสภาพภูมิอากาศและปัญหาสิ่ง
แวดล้อมอื่นๆ ทั้งหมด การขนส่งประเภทต่างๆ นั้นต้องการ
ระบบขับเคล่ือนด้วย Driveline ประเภทต่างๆ” โจนัส
โอเดอร์มาล์มกล่าวสรุป

ข้อเท็จจริงเกี่ยวกับ Volvo FL Electric และ Volvo FE 
Electric
รถบรรทุก Volvo FL Electric และ Volvo FE Electric ได้รับ
การพัฒนาเพื่อการจำ�หน่าย เบ้ืองต้นมันถูกนำ�ไปใช้ในกิจการ
จัดการขยะในเมือง ร่วมกับการใช้งานการขนส่งอื่นๆ ในเมือง 
การขายจะเริ่มขึ้นในสวีเดน, นอร์เวย์, เยอรมัน, สวิตเซอร์
แลนด์, ฝรั่งเศส และเนเธอร์แลนด์ การเริ่มต้นของการผลิต
แบบอนุกรมมีการวางแผนไว้สำ�หรับเดือนมีนาคม 2020

Volvo FL Electric มีความจุ GVW (น�้ำหนักยานพาหนะรวม) 
16 ตันในขณะที่ GVW ของ Volvo FE Electric อยู่ที่ 27 ตัน

เราหวังว่าในอนาคตผู้บริหารเมืองใหญ่ในประเทศไทย รวมไป
ถึงบรรดาผู้ประกอบธุรกิจต่างๆ ที่เพิ่งพาการขนส่งในเมือง จะ
มุ่งเน้นการพัฒนาเมืองให้ยั่งยืนและสะอาด ด้วยการเลือกใช้
ยานพาหนะที่ดูแลเมืองด้วยรูปแบบของยานยนต์ไฟฟ้า

“การขยายตวัของเมอืงทัว่โลกนัน้ตอ้งการระบบโลจสิตกิสใ์นเมอืง 
และการขนสง่ดว้ยรถบรรทกุโดยไมม่กีารปลอ่ยมลพษิและมปีรมิาณ
เสียงรบกวนน้อยลง ด้วย Volvo FL และ Volvo FE Electric ทำ�ให้เรา
สามารถตอบสนองทั้งความต้องการด้านสิ่งแวดล้อมที่แข็งแกร่ง
และความต้องการเชิงพาณิชย์ของลูกค้าของเรา”
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ถ้าเราเพียงแต่ฝัน โดยไม่ลงมือทำ� ความฝันก็
เป็นเพียงแค่ความฝัน แต่ถ้าเราฝันแล้วลงมือทำ�
ฝันนั้นจะเป็นจริง

Asian Trucker เห็นเรื่องราวของรถ Bus 
Supermarket จากโซเชี่ยล มีเดีย ส่ิงแรกที่รู้สึก
คือ น่าสนใจมาก อยากคุยกับชายผู้เป็นเจ้าของ
รถบัสคันนี้

เมื่ออยากคุยเราก็ต้องไปคุย จึงตัดสินใจกด
โทรศพัทโ์ทรไปหาคณุญา เจา้ของรถบสัคนันีเ้พือ่
สอบถามถงึสถานทีท่ีร่ถบสั ซปุเปอรม์ารเ์กต็คนันี้
ตระเวนขายอยู่

พืน้ทีท่ีค่ณุญาตัง้ร้านคอืเขตอ�ำเภอวงัน�ำ้เขยีว ไม่
ไกลจากอ่างเก็บน�้ำล�ำพะเพิงหนึ่งเท่าไหร่ เราจึง
นัดหมายขอไปพูดคุยถ ่ายภาพรถบัสที่ถูก
ดัดแปลงเป็นร้านขายของช�ำ

รถบัส
โชว์ห่วย

Yellow
Bus

Mini Supermarket
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แดดยามบ่ายแก่ๆ ยังจัดจ้าน เมื่อเรามาถึงจุดนัดหมาย 
คุณญาตั้งร้านเกือบเสร็จแล้ว พื้นที่ว่างเล็กๆ เป็นนัดตลาด
ประจำ�อาทิตย์ หนึ่งอาทิตย์จะมีตลาดหนึ่งวัน ชาวบ้านใน
ย่านนี้จะรู้กัน ดูเหมือนว่าแผงค้าของคุณญาจะมีขนาด
ใหญ่ที่สุดในตลาด เพราะเป็นผู้เดียวที่ใช้รถบัสเป็นร้านค้า 
เจ้าอื่นๆ หากไม่เป็นรถมอเอตร์ไซค์พ่วง ก็เป็นแผงเล็กๆ ที่
ตั้งอยู่ท้ายรถกระบะที่ใช้ขนของมาขาย

“เมื่อก่อนผมก็ใช้กระบะนี่ละครับ แต่ของผมใช้สองคัน 
เพราะขายทั้งของสด ของแห้ง สินค้าพวกเครื่องใช้ต่างๆ 
ด้วย” คุณญาเล่าให้ฟัง 

ก่อนพดูคยุเราเดนิดบูรรยากาศรอบๆ ตลาดแห่งนีท้ีม่ผีูข้าย
อยู่ประมาณสิบกว่าราย ซึ่งทุกคนรู้จักกันหมด เป็นเพื่อน 
เป็นพีน้่องกนั รวมกลุม่กนัตระเวนเปิดตลาดนดัเลก็ๆ วนไป
ตามชุมชนต่างๆ ในย่านแถบเขาแผงม้า และอ่างเก็บน�้ำ
ล�ำพระเพลิงหนึ่ง

รถบสัสเีหลอืคนันีค้ณุญาซือ้มาเพือ่ทำ�เปน็รถรบัสง่นกัเรยีน 
และในบางครัง้กร็บัจา้งวิง่จดัทวัรน์ำ�ผูค้นในละแวกบา้นวิง่
เทีย่ว วิง่งานบญุ ตอ่มาเมือ่งานรบัสง่นกัเรยีนไมด่เีหมอืนใน
ชว่งแรกๆ เลยหยดุว่ิง เลยนัง่คดิวา่จะเอารถบสันันีม้าทำ�เปน็
รถขายของจะได้ไหม 

เมือ่ทวนดคูวามคดิของตนเองดแูลว้กเ็หน็วา่มคีวามเปน็ไป
ได้ ประจวบเหมาะกับตนเองมีความรู้ทางด้านช่างอยู่แล้ว 
เครื่องไม้เครื่องมือก็มีอยู่ เพราะพี่ชายทำ�อู่ซ่อมรถอยู่ ซ่ึง
ตนเองยามว่างก็ไปช่วยงานในอู่ จึงตัดสินใจที่จะดัดแปลง
รถบัสนักเรียนให้กลายมาเป็นร้านขายของชำ�ของตนเอง

เล่าความคิดให้ภรรยาฟัง ปรากฏว่าภรรยาไม่ค่อย
เห็นด้วยนัก นึกภาพไม่ออกว่ามันจะดีอย่างไร จะสะดวก
สบายอย่างไร

คิดแล้วลงมือทำ�
การแปลงร่างเจ้ารถบัสใช้เวลาประมาณหนึ่งเดือนจึงแล้ว
เสร็จ โดยคุณญาใช้เวลาว่างจากการช่วยงานในอู่รถมา
ทำ�งานกับเจ้ารถบัสสีเหลืองของเขา

เมือ่ทำ�เสรจ็รถบสัคนันีถ้กูขนของขึน้รถ ประเดมิใชง้านขาย
ของครั้งแรกเมื่อเดือนตุลาคมปี 2562 ที่ผ่านมา เราถาม
คุณสุ ภรรยาของของคุณญาว่าการเปลี่ยนแปลงรูปแบบ
ร้านจากเดิมมาสู่การใช้รถบัสเป็นอย่างไรบ้าง เธอบอกว่า 
“แรกๆ ที่เขามาเล่าให้ฟังเราก็ไม่คิดหรอกว่ามันจะดีนะ” 
แต่ทว่าเมื่อได้เปลี่ยนมาใช้รถบัสในการเป็นร้านขายของ 
พอปรบัตวัไดก้ด็มีาก ตัง้รา้นขายของแบบเกา่ใชเ้วลาเกอืบ
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ชั่วโมงกว่าจะตั้งร้านเสร็จ พอเปลี่ยนมา
ใช้รถบัสไม่ถึงครึ่งชั่วโมงก็เสร็จเรียบร้อย 
เมื่อก่อนต้องกางเต้นท์พื้นที่ 6 x12 เมตร 
ปัจจุบันจอดรถเสร็จขึงผ้าใบข้างรถ กาง
โต๊ะก็จัดของได้แล้ว พวกของแห้งของ
จิปาถะทั้งหลายไม่ต้องจัดแล้ว เพราะ
วางเป็นสัดส่วนอยู่บนรถเรียบร้อย ลูกค้า
สามารถเดินขึ้นไปเลือกซื้อได้เลย ไม่ต้อง
ขนเข้าขนออก ขายเสร็จการเก็บของก็
สะดวก เรียกว่าชีวิตเปลี่ยนไปเลย

อีกอย่างหนึ่งท่ีส�ำคัญมากคือ ต้นทุนใน
การท�ำธุรกิจลดลงด้วย เมื่อก่อนใช้รถ
กระบะสองคันขนของค่าน�้ำมันก็เอาเรื่อง
อยู ่ พอมาใช้รถบัสท�ำให้รถการใช้รถ
กระบะลง ปัจจุบันค่าน�้ำมันส�ำหรับรถบัส
ในการวิ่งขายของอยู่ที่อาทิตย์ละเจ็ดร้อย
บาทเท่านั้น

ระยะทางที่รถบัสคันนี้วิ่งในวันที่ออกขาย
ของ ไปกลับอยู่ที่ประมาณยี่สิบกิโลเมตร 
เราไม่รู้ว่ามีใครนำ�รถบัสมาดัดแปลง
เปลี่ยนเป็นร้านขายของแบบนี้อีกหรือไม่ 
พื้นฐานการปรับเปลี่ยนของรถคันนี้คือ
เมื่อหมดอนาคตกับกิจการเดิม คือการ
วิ่งรับส่งนักเรียนก็ดูเหมือนจะไม่มีทางไป 

จะขายท้ิงก็ไม่ได้ราคาอีกทั้งก็ใช่ว่าจะมี
ใครมารับซื้อต่อ จึงมองดูรอบตัวว่ารถจะ
มาช่วยอะไรต่อได้บ้าง 

เจ้าของรถอย่างคุณญาดูเหมือนว่าเป็น
ผู้ซึ่งไม่หยุดนิ่ง เพราะเมื่อได้พูดคุยกัน
ก็พบว่าทำ�กิจกรรมหลายอย่าง ทั้งเป็น
พ่อค้า ขับรถ เป็นช่าง สนุกสนานกับการ
ได้ทำ�งาน เมื่อหน้าที่ประจำ�หรือบทบาท
เดมิของเจา้บสัสเีหลอืหมดลงคณุญากช็บุ
ชวีติใหมใ่หก้บัมนั และดเูหมอืนวา่จะเปน็
บทบาททีเ่จา้เหลอืงนา่จะชืน่ชอบกวา่เดมิ 

การมีรถบัสเป็นร้านค้า นอกจากจะเพ่ิม
ความสะดวกสบายให้กับครอบครัวใน
การขายของได้มากขึ้น ยังเป็นจุดเด่นให้
กับตลาดด้วย ใครผ่านไปมาเมื่อเห็นเข้า
กแ็วะมาด ูไดรู้จ้บัพบปะกบัผูค้นเพิม่มาก
ขึ้น คุณญาบอกว่าก่อนที่ Asian Trucker 
จะมากม็คีนมาขอพดูคยุถา่ยวดิโีอไปแลว้ 
หลังจากเราก็จะมีมาอีก

สำ�รวจรอบโชว์ห่วยบัส
รื้อเก้าอ้ีออกหมด เจาะช่องด้านข้างฝ่ัง
ซา้ย เพือ่สามารถวางของและสามารถเอา
ของขึน้ลงไดโ้ดยงา่ย อำ�นวยความสะดวก

ให้กับพื้นที่ขายด้านล่าง ภายในรถติดตั้ง
ชั้นเหล็กสูงระดับเอวเพื่อเป็นที่วางสินค้า
ตา่งๆ แยกไวเ้ปน็หมวดหมูช่ดัเจน สารพดั
ส่ิงของที่จำ�เป็นสามารถเลือกซื้อไปจาก
รถคันนี้ได้ การปรับเปลี่ยนด้านบนนั้นทำ�
อย่างเรียบง่ายโดยไม่ต้องใช้ต้นทุนมาก 
แต่ตอบโจทย์สำ�หรับการใช้งาน

ดา้นขา้งรถดา้นลา่งเมือ่กางผา้ใบแลว้กต็ัง้
เปน็โตะ๊จำ�หนา่ยของสด ซึง่สว่นใหญก่จ็ะ
เป็นบรรดาพืชผักต่างๆ ยาวขนานไปกับ
ด้านข้างของรถ ส่วนอื่นๆ ของรถบัสไม่ได้
ทำ�อะไรเพิ่มเติม สีก็เป็นสีเดิมคือสีเหลือง
ที่เป็นสีสำ�หรับรถรับส่งนักเรียน 

โลกของรถบัสและรถบรรทุกรุ่นเก่า เม่ือ
พน้จากบทบาทแรกเริม่ซึง่โดยสว่นมากจะ
เปน็เพือ่การบรรทกุและขนสง่ หากแตเ่มือ่
เข้าสู่วงจรชีวิตที่สอง บางคันมีชีวิตที่สาม 
บทบาทของบรรดารถเหล่านี้ที่เราบังเอิญ
ไปพบเห็นนั้นมีความหลากหลายตามแต่
ความคดิสรา้งสรรคข์องผูท้ีค่รอบครองมนั
อย่างแท้จริง
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ปัจจุบันน้ำ�มันดีเซลมีกี่ประเภท ต่างกันอย่างไร
ข้อมูลในปัจจุบัน น�้ำมันดีเซลหมุนเร็ว แบ่งเป็น 3 ประเภท ได้แก่ 
น�้ำมันดีเซลหมุนเร็วธรรมดา น�้ำมันดีเซลหมุนเร็ว B10 และน�้ำมัน
ดเีซลหมนุเรว็ B20 โดยน�ำ้มนัดเีซลทัง้ 3 ประเภท มคีณุภาพเหมอืน
กนัทกุประการ แต่มคีวามแตกต่างกนัทีส่ดัส่วนผสมไบโอดเีซล คอื 
น�้ำมันดีเซลหมุนเร็วธรรมดา หรือ B7 มีสัดส่วนไบโอดีเซล 6.6 – 
7% น�้ำมันดีเซลหมุนเร็ว B10 มีสัดส่วนไบโอดีเซล 9 – 10% และ
น�้ำมันดีเซลหมุนเร็ว B20 มีสัดส่วนไบโอดีเซล 19 – 20%

ประเทศไทยต้องน�ำเข้าน�้ำมันดิบมาผลิตเป็นน�้ำมันส�ำเร็จรูป 
นโยบายการเพิ่มสัดส่วนการผสมของเชื้อเพลิงชีวภาพในสัดส่วน
ที่สูงขึ้น จะท�ำให้สามารถประหยัดน�้ำมันเชื้อเพลิงที่มาจาก
การน�ำเข้าได้มากขึ้นตามสัดส่วนที่เพ่ิมขึ้นของเชื้อเพลิงชีวภาพ 
เช่น ปกติใช้ B7 วันละประมาณ 60 ล้านลิตร ดังนั้น หากดีเซล 
B10 เป็นดเีซลฐาน ท�ำให้สามารถประหยดัน�ำ้มนัเชือ้เพลงิได้เพิม่
ขึ้นประมาณร้อยละ 3 ของปริมาณการใช้ดีเซล หรือประมาณวัน
ละ 1.8 ล้านลิตร

บริษัท เชลล์แห่งประเทศไทย จ�ำกัด 
ตอกย�้ำกลยุทธ์ “พลังงานสะอาด 
เพิ่มประสิทธิภาพ และดีต่อสิ่ง
แวดล้อม” เปิดตัว น�้ำมันเชลล์ 
ฟิวเซฟ ดีเซล บี10 สูตรใหม่
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ประโยชน์และข้อดีของการใช้น�้ำมันดีเซล B10
สร้างสมดุลปาล์มน�้ำมันทั้งระบบในประเทศ ปริมาณ
การใช้ (ภาคพลังงาน และเพื่อการบริโภค)
สร้างเสถยีรภาพราคาปาล์มน�ำ้มนั (ท�ำให้ราคาสงูขึน้)
ช่วยลดมลพิษ (ปริมาณฝุ่น PM 2.5) เนื่องจากการใช้
เชื้อเพลิงชีวภาพในสัดส่วนที่สูงขึ้น

บริษัท เชลล์แห่งประเทศไทย จ�ำกัด ตอกย�้ำกลยุทธ์ 
“พลังงานสะอาด เพิ่มประสิทธิภาพ และดีต ่อ
สิ่งแวดล้อม” ด้วยการ เปิดตัว น�้ำมันเชลล์ ฟิวเซฟ 
ดีเซล บี10 สูตรใหม่ 

โดยเชลล์ตั้งเป้าขยายจุดจ�ำหน่ายไปยังสถานีบริการ
น�้ำมันเชลล์ให้ครอบคลุมทั่วประเทศ เพื่อตอบสนอง
ความต้องการของลูกค้า พร้อมสนับสนุนนโยบายรัฐ
ในการส่งเสริมการใช้น�้ำมันดีเซลหมุนเร็ว B10 เป็น
น�้ำมันดีเซลหลักของประเทศ เพื่อช่วยเหลือเกษตรกร
ปาล์มน�้ำมัน

นายปนันท์ ประจวบเหมาะ ประธานกรรมการ บริษัท 
เชลล์แห่งประเทศไทย จ�ำกัด กล่าว “ในฐานะผู้น�ำใน
ธรุกจิพลังงานและน�้ำมนัระดบัโลก เชลล์ได้สนบัสนนุ
นโยบายรัฐโดยการเดินหน้าขับเคลื่อนนโยบายเสริม
สร้างความมั่นคงทางพลังงานควบคู่ไปกับการดูแล
สิง่แวดล้อมและสนบัสนนุเกษตรกรปาล์มน�ำ้มนัอย่าง
ต่อเนื่อง ด้วยการใช้พลังงานหมุนเวียนโดยการเพิ่ม
สัดส่วนการใช้ Bio component ทั้งเรื่องไบโอดีเซล 
และเอทานอล ซึ่งเหมาะสมกับประเทศไทยที่มี
ศกัยภาพในการผลติ Bio Fuel เพือ่สร้างความเป็นอยู่
ที่ดีแก่เกษตรกร 

โดยน�ำ้มนัไบโอดเีซลทีเ่ชลล์จ�ำหน่ายนัน้มาจากน�ำ้มนั
ปาล์มท่ีได้มาตรฐานการรับรองการผลิตน�้ำมันปาล์ม
อย่างยัง่ยนื (RSPO) ซึง่ช่วยดแูลทัง้ด้านเศรษฐกจิและ
สิ่งแวดล้อมให้ดีขึ้น ส�ำหรับการเปิดตัวน�้ำมันเชลล์ 
ฟิวเซฟ ดีเซล บี10 สูตรใหม่ ในวันนี้เป็นอีกหนึ่งความ
มุ่งมั่นของเชลล์ในการขับเคลื่อนการเดินหน้าสู่การ
เปลีย่นผ่านพลงังานทีย่ัง่ยนื โดยเชลล์ยงัได้ร่วมมอืกบั
พันธมิตรค่ายรถยนต์ จัดท�ำรายชื่อรถที่รองรับน�้ำมัน
ดีเซล บี 10 และน�ำมาให้ความรู้แก่ผู้บริโภคในสถานี
บริการน�้ำมัน รวมถึงพันธมิตรทางธุรกิจเช่น เคอรี่ 
เอ็กซ์เพรส (ประเทศไทย) และฟาร์มเฮ้าส์ ในการใช้
น�ำ้มนัเชลล์ ฟิวเซล ดเีซล บ1ี0 ในรถกระบะทีใ่ช้ในการ
ด�ำเนินธุรกิจด้วย”

นางสาวอรอุทัย ณ เชียงใหม่ กรรมการบริหาร ธุรกิจ
การตลาดค้าปลกี บรษิทั เชลล์แห่งประเทศไทย จ�ำกดั 

กล่าวเพ่ิมเติมว่า “ เชลล์ส�ำรวจความต้องการของบริโภคอยู่เสมอท�ำให้มี
ความเข้าใจผูบ้รโิภคเป็นอย่างด ีจงึพฒันาผลติภณัฑ์คณุภาพด้วยนวตักรรม
ที่ล�้ำสมัย การได้รับรางวัลจากการโหวตของผู้บริโภคที่มีต่อผลิตภัณฑ์ของ
เชลล์ จาก Thailand Automotive Quality Award (TAQA) ทั้ง รางวัลธุรกิจ
ยานยนต์ยอดนิยม ด้านผลิตภัณฑ์เกี่ยวเนื่องกับรถยนต์ ประเภทน�้ำมันเชื้อ
เพลิงเป็นปีที่ 2 ติดต่อกัน และประเภทน�้ำมันหล่อลื่น เป็นปีที่ 6 ติดต่อกันนั้น 
แสดงให้เห็นถึงความไว้วางใจของผู้บริโภคที่มีต่อคุณภาพน�้ำมันของเชลล์ 
ส�ำหรับ น�้ำมันเชลล์ ฟิวเซฟ ดีเซล บี10 สูตรใหม่นี้ เป็นผลิตภัณฑ์ที่มีความ
โดดเด่นหลายประการไม่ว่าจะเป็น ให้สมรรถนะทีด่ด้ีวยเทคโนโลยไีดนาเฟล็
กซ์ ดีต่อสิ่งแวดล้อมด้วยคุณสมบัติ Dirt Busting ช่วยป้องกันคราบตะกรัน
สะสมทีห่วัฉดี ท�ำให้เครือ่งยนต์ท�ำงานได้เตม็ประสทิธภิาพ เผาไหม้สมบรูณ์ 
ช่วยลดเขม่าไอเสีย รวมถึงราคาที่ถูกกว่า เชลล์ยังคงมุ่งมั่นในการพัฒนา
ผลติภณัฑ์คณุภาพควบคูไ่ปกบัการยกระดบัให้สถานบีรกิารน�ำ้มนัเชลล์เป็น 
‘สถานเีตมิสขุ’ อย่างครบวงจร เพือ่มอบประสบการณ์การใช้บรกิารทีด่เียีย่ม
แก่ผู้บริโภคตามเจตนารมณ์ เชลล์เติมสุขให้ทุกชีวิต หรือ Make Life’s 
Journeys Better”

น�ำ้มนัดเีซล B10 เมือ่ใช้แล้วจะกระทบเครือ่งยนต์หรอืไม่ รถรุน่ไหน ยีห้่อไหน 
ปีไหน ที่สามารถใช้ได้บ้าง?

การใช้น�้ำมันดีเซล B10 กับเครื่องยนต์ที่สามารถรองรับการใช้งานจะไม่มี
ผลกระทบกับเครื่องยนต์ เนื่องจากผู้ผลิตรถยนต์ให้การรับรองการใช้งานไว้
เรียบร้อยแล้ว โดยผู้ที่มีความสนใจจะใช้น�้ำมันดีเซล B 10 สามารถตรวจ
สอบรุ่นรถ ได้จากประกาศกรมธุรกิจพลังงานเรื่อง ก�ำหนดลักษณะและ
คุณภาพของน�้ำมันดีเซล (ฉบับที่ 3) พ.ศ.2562 หรือที่เว็บไซต์กรมธุรกิจ
พลังงาน

ส�ำหรับผู้บริโภคที่ไม่ทราบข้อมูล รุ่นรถ และต้องการหาข้อมูลว่ารถที่ใช้อยู่
สามารถใช้น�้ำมันดีเซล B10 ได้หรือไม่ สามารถตรวจสอบรุ่นรถได้ที่เว็บไซด์ 
กรมธุรกิจพลังงาน www.doeb.go.th หรือติดต่อสอบถามโดยตรงที่ศูนย์
บริการหรือศูนย์ลูกค้าสัมพันธ์ของผู้ผลิตรถยนต์แต่ละยี่ห้อ
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วันที่ 13 กุมภาพันธ์ ที่ผ่านมา นายชาญศิลป์ ตรีนุชกร ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร และกรรมการผู้จัดการใหญ่ บริษัท ปตท. จำ�กัด 
(มหาชน) ทำ�พิธีส่งมอบสวนเฉลิมพระเกียรติ 80 พรรษา พระบาท
สมเด็จพระบรมชนกาธิเบศร มหาภูมิพลอดุลยเดชมหาราช บรมนาถ
บพิตร พื้นที่ 400 ไร่ แก่กรมป่าไม้ เพื่อดูแลให้เป็นแหล่งเรียนรู้ทาง
ธรรมชาติของประชาชน และร่วมฟื้นฟูพื้นที่สีเขียวบริเวณคุ้งบางกะ
เจา้อยา่งยัง่ยนื ในงาน “1 ป ีแหง่การขบัเคลือ่นและกา้วตอ่ไปของการ
สานพลงั โครงการ OUR Khung BangKachao” โดยมดีร.สเุมธ ตนัติ
เวชกุล เลขาธิการมูลนิธิชัยพัฒนา ประธานโครงการฯ และนางศิวพร 
ฉั่วสวัสดิ์ รองผู้ว่าราชการจังหวัดสมุทรปราการ ร่วมพิธี

บริษัท ปตท. จำ�กัด (มหาชน) 
ทำ�พิธีส่งมอบสวนเฉลิมพระเกียรติ 
80 พรรษา พระบาทสมเด็จ
พระบรมชนกาธิเบศร มหาภูมิพล
อดุลยเดชมหาราช บรมนาถบพิตร 
พื้นที่ 400 ไร่ แก่กรมป่าไม้

OUR 
Khung 
BangKachao
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“OUR Khung BangKachao” เปน็โครงการพฒันาพืน้ทีส่เีขยีวควบคู่
กบัเศรษฐกจิเตบิโต ในพืน้ทีคุ่ง้บางกะเจา้ อำ�เภอพระประแดง จงัหวดั
สมุทรปราการ อันประกอบไปด้วย 6 ตำ�บล 

มีเป้าหมายเพื่อยกระดับคุณภาพชีวิต วิถีชุมชน และส่ิงแวดล้อม
อย่างยั่งยืน ตามพระราชปณิธานสมเด็จพระกนิษฐาธิราชเจ้า กรม
สมเด็จพระเทพรัตนราชสุดาฯ สยามบรมราชกุมารี ที่ต้องการสาน
ตอ่พระราชดำ�รขิองพระบาทสมเดจ็พระบรมชนกาธเิบศร มหาภมูพิล
อดุลยเดชมหาราช บรมนาถบพิตร โดยมีระยะเวลาดำ�เนินงาน 5 ปี 
(2561-2566) เน้นการดำ�เนินงานด้วยการสานพลังบูรณาการความ
ร่วมมือทุกภาคส่วน ทั้งภาครัฐ เอกชน และชุมชน ภายใต้การมีส่วน
ร่วมและคำ�นึงถึงความต้องการของชุมชนเป็นพื้นฐาน 

การส่งมอบผืนป่ากว่า 400 ไร่ ครั้งนี้ว่า ปตท. มีการดำ�เนินงานโดย
ใหค้วามสำ�คญักบัการดำ�เนนิงานตามแนวทางการพฒันาอยา่งยัง่ยนื
ภายใต้หลัก 3P คือ การทำ�ธุรกิจควบคู่กับการดูแลชุมชนและสังคม 
(People) การอนุรักษ์ทรัพยากรธรรมชาติและสิ่งแวดล้อม (Planet) 
และเปน็ฐานความมัน่คงแกภ่าคเศรษฐกจิและสงัคมเตบิโตอยา่งแขง็
แรงและยัง่ยนื (Prosperity) ซึง่ตรงกบัจดุมุง่หมายของโครงการ OUR 
Khung BangKachao ทีต่อ้งการพฒันาและฟืน้ฟพูืน้ทีส่เีขยีวบรเิวณ
คุ้งบางกะเจ้าให้เกิดความเจริญเติบโตอย่างสมดุลและยั่งยืน ตามพ
ระราชดำ�ริของพระบาทสมเด็จพระบรมชนกาธิเบศร มหาภูมิพล
อดุลยเดชมหาราช บรมนาถบพิตร รวมถึงปตท.ยังมีประสบการณ์
การปลูกและดูแลรักษาผืนป่ากว่าหนึ่งล้านไร่ ใน 50 จังหวัด ตั้งแต่
ปี 2537 จึงอาสาเป็นคณะทำ�งานหลักในมิติของการบริหารจัดการ
พื้นที่สีเขียว ณ คุ้งบางกะเจ้า เพื่อให้กลับมาเป็นปอดที่สมบูรณ์ของ
กรุงเทพฯ เหมือนเช่นเคย นายชาญศิลป์ ตรีนุชกร กล่าว

ปตท. ได้เริ่มดำ�เนินการปลูกป่าพื้นที่ 400 ไร่นี้ ตั้งแต่ปี 2559 และ
แล้วเสร็จในปี 2562 โดยร่วมลงนามบันทึกข้อตกลงทำ�ภารกิจร่วม
กับกรมป่าไม้ มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร์ และชุมชนโดยรอบ ภาย
ใต้ยุทธศาสตร์การดำ�เนินงานของมูลนิธิชัยพัฒนา ทำ�การคัดเลือก
พันธุ์พืชและปลูกต้นไม้ในพื้นที่ราชพัสดุ จัดทำ�ห้องนิทรรศการแบบ

ซิมูลเตอร์ที่ทันสมัย ติดตั้งแผงโซล่าเซลล์บนหลังคา และระบบ
สาธารณูปโภคต่าง ๆ รวมถึงศึกษา วิจัย แนวทางการป้องกันการ
กัดเซาะชายฝ่ัง ตลอดจนฟื้นฟูพื้นที่ป่าชายเลนริมแม่น้ำ�เจ้าพระยา 
ซึ่งปัจจุบันปตท.พร้อมแล้วที่จะส่งผืนป่าคืนแก่ประชาชนในพื้นที่คุ้ง
บางกะเจ้า โดยทำ�การส่งมอบให้แก่กรมป่าไม้ดูแลต่อ เพื่อให้เป็น
แหล่งเรียนรู้ตามธรรมชาติ เป็นสถานที่พักผ่อนหย่อนใจ และเป็น
จุดเด่นในพื้นที่คุ้งบางกะเจ้าอย่างยั่งยืนต่อไป

นางสาวดวงพร เที่ยงวัฒนธรรม รองกรรมการผู้จัดการใหญ่ กำ�กับ
ดูแลองค์กรและกิจการสัมพันธ์ ในฐานะประธานคณะทำ�งานด้าน
การพัฒนาพื้นที่สีเขียวคุ้งบางกะเจ้า เปิดเผยข้อมูลเพิ่มเติมว่า พื้นที่
บางกะเจ้า เคยได้รับการยกย่องว่าเป็นปอดของเมืองกรุง เพราะแต่
เดิมมีพื้นที่สีเขียวมากถึง 10,000 ไร่ แต่เมื่อเวลาผ่านไป เศรษฐกิจ
และสังคมมีการเติบโตขึ้น ทำ�ให้พ้ืนที่เหล่านั้นลดลงกว่าครึ่ง และ
เกดิปญัหามลพษิขึน้ ปตท.จงึอยากทีจ่ะเขา้มาดแูลพืน้ทีต่รงนี ้โดยมี
เปา้หมายสำ�คญัคอืคนืพืน้ทีส่เีขยีวใหก้ลบัไปเปน็เหมอืนเดมิ ภายใน 
5 ปี (2561-2566)

ในปแีรกคณะทำ�งานฯไดท้ำ�การปลกูปา่ไปแลว้ 107 แปลง 400 ไร ่พบ
อตัราการรอดตายสงูถงึ 85% บนพืน้ทีร่าชพสัดทุีก่รมปา่ไมด้แูลอยู ่ซึง่
ตน้ไมเ้หลา่นีใ้น 15 ป ีจะสามารถดกัจบัฝุน่และมลพษิทางอากาศได้
วา่ 19,000 กโิลกรมั/ป ีดดูซบัคารบ์อนไดออกไซดไ์ดก้วา่ 23,000 ตนั
คาร์บอน/ปี และปล่อยออกซิเจนเพียงพอต่อความต้องการมนุษย์ได้ 
27,000 คน/ปี โดยตลอดช่วงการปลูกต้นไม้ ได้มีการจ้างงาน สร้าง
รายได้ให้ชุมชนได้กว่า 2.2 ล้านบาท

“ภารกิจนี้เรียกได้ว่าเป็นความท้าทายครั้งสำ�คัญ เพราะต้องเพิ่ม
พ้ืนที่สีเขียวในปริมาณที่เยอะพอสมควร และส่วนใหญ่เป็นพื้นท่ี
ส่วนบุคคลของประชาชนในพื้นที่ แต่ที่ผ่านมาปตท.ได้รับความร่วม
มือจากองค์กรภาคีภาครัฐ ภาคเอกชน และชุมชนเป็นอย่างดี โดย
แตล่ะองคก์รตา่งดำ�เนนิงานดว้ยการทำ�ตามความเชีย่วชาญของตน 
จงึทำ�ใหส้วนเฉลมิพระเกยีรตฯิ 80 พรรษา พืน้ที ่400 ไรน่ีส้ำ�เรจ็ลลุว่ง
ไปได้ด้วยดี” นางสาวดวงพรกล่าว
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MAN ประเทศไทย / เดนิหนา้ในตลาดประเทศไทยอยา่งตอ่เนือ่ง ลงนาม
แต่งตั้งตัวแทนจำ�หน่ายรถบัสอย่างเป็นทางการเพิ่มเติม 

บริษัท ท็อปเบสท์ จำ�กัด (Topbest) ได้รับการแต่งตั้งให้เป็นตัวแทน
จำ�หน่ายรถบัสอย่างเป็นทางการสำ�หรับ MAN ในประเทศไทยโดยมีผล
ตั้งแต่เดือนธันวาคม 2562

บริษัท ท็อปเบสท์ จำ�กัด (Topbest) มีประสบการณ์มากกว่า 30 ปี
ในธุรกิจ Body Builder และการจัดจำ�หน่ายชิ้นส่วนอะไหล่ยานยนต์

พิธีลงนามในสัญญา โดยนายสมาน เตชะอิทธิพร (President) ตัวแทน
จาก Topbest และตัวแทนจาก MAN โดย Mr. Thilo Halter (Head 
of Area Asia Pacific)

MAN รู้สึกยินดี และพร้อมที่จะก้าวไปข้างหน้า ทำ�งานร่วมกับบริษัท 
ท็อปเบสท์ (Topbest) ที่จะให้บริการคุณภาพกับลูกค้าในประเทศไทย

MAN (แมน) ประเทศไทย 
เดินหน้าตลาดประเทศไทย
อย่างต่อเนื่อง
ลงนามแต่งตั้งตัวแทนจำ�หน่ายรถบัส
อย่างเป็นทางการเพิ่มเติม

บริษัท เดมเลอร์ คอมเมอร์เชียล วีฮีเคิลส์ (ประเทศไทย) จำ�กัด หรือ
ดีซีวีที จัดประชุมตัวแทนจำ�หน่ายภายใต้แนวคิด ‘ 2020 Moving 
Forward Together’ หรือ ก้าวไปข้างหน้าพร้อมกัน 2563′ ระหว่าง
วันที่ 9-10 มกราคมที่ผ่านมา โดยมี 14 ผู้จำ�หน่ายรถเพื่อการพาณิชย์
ยี่ห้อฟูโซ่และเมอร์เซเดส-เบนซ์ในประเทศไทยเข้าร่วม

หัวข้อในการพูดคุยมุ่งเน้นในเรื่องการทำ�กำ�ไรของผู้จำ�หน่าย การ
ทำ�งานเป็นทีม การพัฒนาเครือข่าย และการบริการที่เป็นเลิศ ด้วย
การสนับสนุนอย่างต่อเนื่องของดีซีวีที ในเรื่องกลยุทธ์ในการทำ�ตลาด 

DCVT ‘2020 Moving Forward 
Together’ Dealer Convention In-
spires Teamwork

และให้เครื่องมือที่เหมาะสมกับผู้จำ�หน่ายเพื่อแข่งขันในตลาดรถเพื่อ
การพาณิชย์ในประเทศไทย ภายในงานได้เปิดโอกาสให้คุณสเตฟาโน 
จิออร์ดานิ ได้ตอบคำ�ถามจากผู้จำ�หน่าย หลังจากที่ได้เข้ารับตำ�แหน่ง
ประธานเจ้าหน้าที่บริหารของบริษัทฯ เมื่อไม่นานมานี้

คุณจิออร์ดานิ กล่าวกับผู้ร่วมงานว่า ดีซีวีทีและกลุ่มตัวแทนจำ�หน่าย
จะทำ�งานร่วมกันใกล้ชิดเปรียบเสมือนครอบครัวเดียวกัน โดยดีซีวีทีให้
ความสำ�คัญกับการรับฟังและเรียนรู้จากตัวแทนจำ�หน่ายของเรา เพื่อ
นำ�ข้อมูลไปวางแผนกลยุทธ์ในอนาคต ซึ่งจะช่วยสร้างระบบที่ยั่งยืน
และสร้างผลกำ�ไรให้แก่ทั้งบริษัทและตัวแทนจำ�หน่ายทั้งหมด

“ดีซีวีทีมุ่งมั่นและจะยังคงให้บริการตลาดรถยนต์เพื่อการพาณิชย์ ด้วย
สองแบรนด์ของเราภายใต้การบริหารของเดมเลอร์ ผลิตภัณฑ์ฟูโซ่ 
(Fuso) มอบความน่าเชื่อถือและความทนทานที่ได้รับการพิสูจน์แล้วว่า 
สามารถบรรทุกน�้ำหนักที่มากและระยะเวลาท�ำงานที่ยาวนานให้แก่
ลูกค้าของเรา รถเพื่อการพาณิชย์จากเมอร์เซเดส-เบนซ์ให้ผลก�ำไร
สูงสุด ความปลอดภัยที่เหนือระดับ พร้อมความสะดวกสบายและ
เทคโนโลยีที่ล�้ำสมัย”

ทั้งนี้ นายจิออร์ดานิ และทีมผู้บริหารมีการวางแผนที่จะขับเคลื่อนการ
ทำ�งานต่อไป ภายใต้โครงการ ‘DCVT on the Road’ ด้วยการเดิน
ทางไปเยี่ยมผู้จำ�หน่ายทั่วประเทศ โดยเริ่มที่ภาคใต้เป็นที่แรก
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เมื่อวันเสาร์ที่ 7 มีนาคม 2563 ณ โรงแรม ศุภาลัยป่าสัก รีสอร์ท 

มวกเหล็ก จังหวัดสระบุรี นายจิรุตม์ วิศาลจิตร อธิบดีกรมการ

ขนส่งทางบก ได้ให้เกียรติเป็นประธานงานประชุมใหญ่สามัญ

ประจำ�ปี 2562 สมาคมผู้ประกอบการรถเครน โดยมีประธาน

ร่วม พล.ต.ต.อำ�พล บัวรับพร ผบช.ตำ�รวจภูธร ภาค 1 และ นาย

ชาติชาย ช่วงชิง วิศวกรใหญ่ฝ่ายบำ�รุงทางตัวแทนของ อธิบดี

กรมทางหลวง ในการประชุมใหญ่สามัญประจำ�ปีของสมาคมผู้

ประกอบการรถเครน

โดยในงาน นายสุทธิชัย ปิยรัตนวรสกุล นายกสมาคมผู้ประกอบ

การรถเครน PCA ได้สร้างที่พักสำ�หรับตำ�รวจทางหลวง และได้ทำ�

พิธีส่งมอบให้กับกองบังคับการตำ�รวจทางหลวง มูลค่า 570,000 

บาท ในงานประชุมฯ โดย พล.ต.ต. ชัช สุขแก้วณรงค์ ผู้บังคับการ

ตำ�รวจทางหลวง เป็นผู้รับมอบ โดยมี พล.ต.ต.สมชาย เกาสำ�ราญ 

รองผบช.ตำ�รวจสอบสวนกลาง และ พ.ต.อ.สุขสวัสดิ์ ดูสิทธิผล 

ผกก.1 ตำ�รวจทางหลวง เป็นสักขีพยายาน 

ในงานมีกิจกรรมที่น่าสนใจหลากหลาย ทั้งการให้ความรู้ใหม่ๆ ที่

เกี่ยวข้องกับการประกอบธุรกิจ กฏหมายภาคขนส่ง กับสมาชิก มี

นิทรรศการ งานแสดงสินค้าและนวัตกรรมยานยนต์เพื่อผู้ประกอบ

การเครน เปิดโอกาสให้บรรดาสมาชิกได้พบปะแลกเปลี่ยนความ

คิดเห็นต่อยอดธุรกิจ

งานประชุมใหญ่สามัญ
ประจำ�ปี 2562 
สมาคมผู้ประกอบการรถเครน 

“เราภมูใิจในการลงทนุทีค่าดการณไ์ว ้เปา้หมายของเราคอืการเปน็หุน้สว่นทางธรุกจิทีด่ทีีส่ดุของลกูค้าของเราดว้ยการทำ�ใหพ้วกเขา
แข่งขันได้มากขึ้น และช่วยให้พวกเขาดึงดูดนักขับที่ดีที่สุดในตลาดที่ยากลำ�บากยิ่งขึ้น” โรเจอร์ อัลล์ประธานของ Volvo Trucks 
กล่าว รถบรรทุกหนักรุ่นใหม่สี่รุ่นที่เปิดตัวสู่ตลาดประกอบด้วย Volvo FH, FH16, FM และ FMX 

วอลโว่กล่าวว่า ความต้องการขนส่งที่เพ่ิมขึ้น คาดว่าจะส่งผลต่อความพร้อมของผู้ขับขี่ที่มีทักษะทั่วโลก นั่นคือการขาดคน
ขับ ยกตัวอย่างเช่นในยุโรป การประมาณการแสดงให้เห็นว่าประมาณ 20 เปอร์เซ็นต์ของงานขับรถทั้งหมดนั้นว่างลง เพื่อช่วยให้
ลูกค้ารับสมัครและรักษาคนขับรถที่ดีที่สุดไว้ได้ Volvo Trucks ได้ให้ความสำ�คัญอย่างยิ่งกับการพัฒนารถบรรทุกใหม่เพื่อให้คน

ขับรถมีความปลอดภัยยิ่งขึ้น มีประสิทธิภาพในการทำ�งานมากขึ้น และให้รถเป็นเครื่องมือในการทำ�งานที่น่าดึงดูดใจ สำ�หรับผู้ขับขี่
ที่มีคุณสมบัติเหมาะสม

“รถบรรทุกใหม่ของเราจะช่วยให้ผู้ขับขี่ทำ�งานได้อย่างปลอดภัยและมีประสิทธิภาพมากขึ้น ช่วยให้ลูกค้าของเรามีข้อเสนอที่
แข็งแกร่ง ในการแข่งขันเพื่อดึงดูดคนขับรถที่มีประสิทธิภาพที่สุด” Roger Alm President Volvo Trucks กล่าว

รายละเอียดเพิ่มเติม ที่ www.volvotrucks.com

Volvo Trucks เปิดตัวรถบรรทุกใหม่สี่รุ่น โดยมุ่งเน้นที่สภาพแวดล้อมการขับขี่ ความปลอดภัยและผลผลิต 
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ประเทศไทย - ผู้ผลิตเหล็กทั่วโลก 
SSAB มคีวามยนิดทีีจ่ะประกาศวา่ บรษิทั
ผู้ผลิตรถบรรทุกและรถดั๊มพ์ Steelmer 
Company Ltd. ได้ผ่านการรับรองการ
เป็นสมาชิกในโปรแกรม Hardox® In My 
Body Steelmer ออกแบบ ผลิต, ประกอบ
ชิ้นส่วนรถดั๊มพ์, ตัวถังดัมพ์, hook lift 
containers, vacuum taanks และ waste 
compactors

Steelmer มีสำ�นักงานใหญ่ตั้งอยู่ใน
จังหวัดระยอง ดำ�เนินธุรกิจมากว่า 20 
ปี  เป็นหนึ่ งในผู้ผลิต ช้ันนำ�ในตลาด
ประเทศไทย บริษัทมีกำ�ลังผลิตประมาณ 
250 หน่วยในแต่ละปี ผลิตชิ้นส่วนสำ�หรับ
อุปกรณ์เครื่องจักรกลขนาดใหญ่ รวมทั้ง
ผลิตชิ้นส่วนให้กับวอลโว่, นิสสัน และ
แมน จำ�หน่ายชิ้นส่วนผลิตภัณฑ์ทั้งตลาด
ในประเทศและต่างประเทศ

Steelmer ได้รับการรับรองมาตรฐาน ISO 
9001 มีระบบควบคุมคุณภาพเต็มรูป
แบบ เพือ่ใหแ้นใ่จวา่เปน็ไปตามมาตรฐาน
คณุภาพสงูสดุ กอ่นทีจ่ะปลอ่ยออกสูต่ลาด
และส่งมอบให้กับลูกค้า ด้วยความมุ่งมั่น
อย่างต่อเนื่องในด้านคุณภาพ Steelmer 
ได้ใช้รถลากจูง และภาชนะบรรจุ เพ่ือ
พัฒนาต่อยอดสู่การได้รับการรับรองว่า
เป็น Hardox® In My Body

ผลิตภัณฑ์ Hardox ที่ผ่านการรับรองจาก 
In My Body เป็นสัญลักษณ์ของคุณภาพ
และความไว้วางใจ โปรแกรมดังกล่าวถูก
จ�ำกัดให้เฉพาะบริษัท ที่มีผลงานเป็นเลิศ
ในด ้านการผลิต ซึ่ งแสดงให ้ เห็นว ่า
กระบวนการผลิตคุณภาพการเชื่อมและ
การออกแบบของพวกเขาเป็นไปตาม
มาตรฐานที่ก�ำหนดไว้ของ SSAB โลโก้
แต่ละอันมาพร้อมกับ ID ที่ไม่ซ�้ำกัน ซึ่ง
สามารถตรวจสอบย้อนกลับได้ระบุที่มา

และวสัดทุีใ่ช้ ลกูค้าจะสามารถทราบได้ว่า
ผลิตภัณฑ์นี้ท�ำจากแผ่นสวม Hardox® 
ของแท้ไม่ใช่จากการเลยีนแบบทีค่ณุภาพ
ด้อยกว่า นอกจากนี้ทิปเปอร์และภาชนะ
บรรจุทั้งหมดที่มีโลโก้นี้เป็นหลักฐานว่า
อุปกรณ์มีความต้านทานการสึกหรอและ
ความต้านทานแรงกระแทกที่ไม่มีใคร
เทียบได้

ประโยชน์ของ Hardox ในอุปกรณ์โดย 
Steelmer 
ตลอดระยะเวลาห้าปีที่ผ่านมาจนถึง
ปัจจุบัน การผสมผสานระหว่างความแข็ง
และความเหนยีวเปน็สิง่ทีท่ำ�ให ้Hardox® 
โดดเด่นในตลาด Steelmer ได้ใช้เหล็ก 
Hardox® ในรถดั๊ม รถบรรทุกและอุปก
รณ์อื่นๆ รวมถึงท่อโรงงานปูนซีเมนต์ที่ใช้ 
Hardox® 500 ปจัจบุนับรษิทั กำ�ลงัทำ�งาน
เก่ียวกับการผลิตถังขยะมูลฝอยที่ทำ�จาก 
Hardox® 450 

Steelmer ผู้ผลิตรถบรรทุกรายแรกของไทย
ที่มีมาตรฐานพร้อมสำ�หรับ Hardox® 

ในโปรแกรม My Body





งานขนส�งวัตถุอันตรายไม�ใช�เร�่องง�าย ต�องขนส�งให�ทันเวลา และไม�มีที่ว�างสำหรับคำว�าผิดพลาด
การขนส�งสินค�าอันตรายตามมาตรฐานความปลอดภัย ADR ต�องใช�ประสบการณ�และทักษะสูง 
รถที่ออกแบบมาให�มีความปลอดภัยสูงสุด เพ�่องานขนส�งสินค�าอันตรายโดยเฉพาะ 
จ�งเป�นคำตอบสำหรับคุณ…เพราะธุรกิจคุณ สำคัญที่สุด
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